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产品详情

伴随着经济发展商业的发展，行业竞争愈来愈惨忍。许多品牌、大商家逐步形成完全垄断市场格局，而
大量小店家、中小企业、小品牌的生存在这样的条件下遭受极大威协。为了能摆脱这种局势，小店家、
中小企业务必团结起来，积众弱为强，一起抵抗品牌、大商家冲击，从而，“异业合作”问世。靠异业
联盟来一起来招揽大量面对群族的客户资源，借此机会来制造出双赢的行业权益。跟大家分享个新的方
式，主要用于服务平台要融合实体线联盟商家，打造出网上异业合作，为帮助店家及平台引流客户。也
让消费者获取更多的优惠的方式——异业合作融合联盟卡解决方法。

线下推广020平台整合，将线下推广店家开展平台整合，打造一个类似美团外卖APP、饿了么的服务平台
！！！

大家都知道，商家联盟
”是一种着眼于本地生活的商业运营模式，别名“异业合作
”，简单的说就是把跨业、多商家团结起来，VIP仅需应用一张同盟VIP卡，便能在所有联盟商家内交易
，享有会员折扣并能够得到统一的奖赏。

举个例子：

场景描述：服装店/美容店异业联盟

女士生来就追求美丽，提议品牌女装老总去找美容院老总协作。为什么呢？毕竟在领域上，服饰与美容
护肤2个领域，不会有相互之间竞争的关联；而目标客户全是女士，存有关联性关联；

品牌女装老总可在自己时装店里，帮美容院老总展现宣传策划并推销产品（宣传海报、宣传页、使用组
合套装、优惠劵等）。

时装店应设营销活动如下所示（如：入店就可以免费领取美容院试用品和8折优惠劵；店铺交易达200元
就可以免费领取美容院试用品和300免费试用劵）所以这些券对于女性消费者来说，会要求过的，从而不

https://www.zhihu.com/search?q=异业合作&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra={


容易随意丢掉，特别是交易过的客人，当她拿着赠送品券到美容院里去取赠送品时，就又成了美容院的
会员了。

同样，美容院老总还会与品牌女装老总一样给来交易的客人一些时装店的折扣券和优惠券，自己在顾客
获得特惠的同时还推动了女装服装店人流量增长，终双方共赢互赢。

协作在双方产品品类中不存有市场竞争，在商业影响力上相对平等，所面临的目标客户会相对一致，根
据异业合作协作，时装店和美容院的可以相互合作共赢。

一、店家异业合作二种形状：

①一种是同业竞争跨区域。适用行业类型趋向重一点，而地区特性较为清的服务平台，如度假旅游、票
务中心、儿童游乐场等领域的联盟卡，

②另一种是同地域跨业。适用打造出大城市商家联盟、城市商圈服务平台，顾客可刷卡在各个同盟商家
通用性交易、享有折扣优惠。如客户发放的联盟卡在万达商圈的卖家都统一享有VIP打折的方法。

二、商家联盟四大关键

①同盟VIP：一张联盟卡，通同城，享有联盟商家折扣优惠

②机构服务平台；联盟的策划者与运营人

③网络推广员：店家与消费者的先行人，帮助平台搭建同盟

④店家：参与到联盟平台的不同领域的卖家

三、 创建“同盟”必须从这些领域下手

会员制度：一卡通用，完成会员共享、整合资源

①塑造客户，塑造同盟忠实用户，会员折扣锁定客户，引导客户注册会员.

②裂变式共享，锁住关联分享利益,同盟VIP可

③同盟利益,线下实体店交易,网上平



④分佣管理体系.融合电子商务分佣管理体系，灵便设定，激话VIP分享裂变

⑤特惠蓄客。办卡特惠，每月特惠，专购优惠，特享折扣优惠，买东西币，积分兑换

⑥会员特权。协助创建店家与VIP之间专享利益，为VIP服务提供商家限时福利

⑦消费模式。融合异业合作进店付予团购套餐，沉积客户，营销推广

二、“联盟卡”助力平台运营客户

1.那客户怎样获得联盟卡呢？

① 无门槛：，可以直接领到；可以设置有效期限时长

②付钱选购；服务平台可以设置关联商品，交易商品得到联盟卡。

2.办卡/续订利益：

①专属折扣；赠予优惠劵、买东西币、积分兑换；

②每月利益：赠予优惠劵、买东西币、积分兑换；

③店家专购优惠：关系商家所设定的专享特惠；

三.打通线上线下、一体化消费模式

将在线下商家融合到线上app，用户使用联盟卡复购回购交易，各种各样推广工具，如积分兑换、买东西
币、优惠劵这些

四、那可用什么情景应用呢？

① 同城购物服务平台。根据当地店家，搭建多样化、敞开式的一站式当地综合服务平台。与此同时进行
深层异业联盟活动营销，打造出本地生活私域流量，减少渠道成本；

②领域联盟平台。根据每个地方或协作等形式协同同业竞争店家，摆脱用户增长短板，提高联盟商家度
，另外推动领域向愈发规范性、品质化方面发展；



③社区生态解决方法。融合社区社群绿色生态，给予线上与线下一体化感受；应用同盟卡会员连通小区
店家与线上app，产生小区商家联盟

五、前面展现

六、异业合作实际都有什么优势呢？

1、建立综合性商家平台，为商家给予网上推广的渠道，服务平台根据粉丝运营，打造出线上app营销推
广，线下推广店铺提供帮助商业体系；

2、根据特惠付钱大红包营销推广建立联系等推广工具，店铺独立营销推广建立平台裂变式线上传播更加
轻松；

3、多商家可造成同盟效用，服务项目互相填补，融合分销策略应用，建立联系互相引流方法分享客户

在如今这一网络资源对外开放、流动网络时代，若想完成资源变现，我们更要善于借势。未来的世界的
核心能力，是寻找数据的搜索能力、应用数据的思维能力、从很多信息内容里爬取趋势的洞察能力、发
觉发展趋势后快速跟进的借势营销水平。异业合作，是不同领域、各层次的商业主体的协同，还可以是
同业竞争各层次不一样商业主体之间协同。联盟的商业主体中间，既具有市场竞争，又存有协作。互利
共赢，是异业合作各商业主体的共同的目标！如果你也有念头，咨询报价，热烈欢迎讨论，微三云异业
合作#微三云联盟卡#商城模式共享方案策划！！！
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