
软件定制开发：天津分销系统链动2+1

产品名称 软件定制开发：天津分销系统链动2+1

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数 微三云:软件定制开发
云平台:源码交付
东莞:松山湖

公司地址 东莞市石排镇瑞和路南东莞生态园松山湖高新技
术创新园B栋2-5楼

联系电话  159****4030

产品详情

许多做传统电商平台的商家都同时在考虑一个问题，那就是如何把平台的用户引流到自己私域流量池里
，从而进行二次转化与留存。因为在公共电商平台里的客户属于公域流量用户，其客户基本属于一次性
客户，无法进行留存与二次转化，这是一个电商平台的痛点。在流量红利逐渐耗尽的后电商时代，社交
电商凭借微信生态提供的低成本裂变机会，一举打破了传统零售生意无法突破的瓶颈。

私域电商的本质指的就是：在自己的领地积累了一些私域流量，并将私域流量转化为私域用户或私域电
商，不需要再依赖公共电商平台便可以完成交易的电商。想玩转“私域电商”，先要搭建自己的私域流
量体系，好的私域体系，应该是引流拉新——续存——盘活——转化裂变不断循环，而不是到某一个阶
段后就结束了。近市场爆火分销市场的链动2+1模式，值得电商企业深入了解下吗？

大家好，我是微三云国鸿，我的文章，一半是自己的经验，一半是营销模式相关的信息，本人从事小程
序、软件开发定制，营销模式设计，各位读者有相关需求可以私信咨询。

对于许多刚想做线上平台的商家来说，很多人都忽略了系统架构的重要性。

1.

  延迟时间,这个因素会影响到消费者使用平台时的体验感。

2.

安全性



     抵御不怀好意篡改平台信息等等的多个方面. 

3.可用性

      就像装手机APP一样，支持安卓，支持IOS，还是两个系统都支持。

      这就是架构可用性具体的表现，强大的架构兼容性更强，二次开发更为方便。

一、链动2+1会有两种身份：代理商、合伙人。以贵州自酿酱香型白酒，市场价599元，现在平台福利售
价499元为例

【代理商】：需要自购买499产品，就可以获得【代理商】身份，自购省100元，推荐他人赚取推荐奖100
元。

【合伙人】：推荐两个代理商，就可以升级获得【合伙人】身份，自购省300元，推荐他人赚取推荐奖30
0元，团队下级代理商进货赚取间推奖200元

链动2+1核心亮点：每一个代理商晋升为合伙人时，就会脱离上级重新创建自己的团队市场，这个时候都
需要把原先“两个原始种子代理”留给上级做市场。

二、链动2+1奖励模式权益：平级奖、间单奖、帮扶基金、分红奖

①间单奖励：比如A合伙人推荐B代理，B代理推荐C用户，C用户去下单，A合伙人就可以获得200元间单
奖励，B代理获得100元直推奖励）

②平级奖励：合伙人推荐的代理，该代理也晋升合伙人后，假设B合伙人是A推荐的，B总收益300 ，
A合伙人可以得到B收益的10%，也就是300x0.1=30

③分红奖：平台在每笔订单抽取一定金额放入分红池，凭每位合伙人团队业绩任务考核，达标平台规定
的就可享受分红池的奖金

④帮扶机制：如何避免“养闲人”？平台设有帮扶基金，在首推两个代理还没成为合伙人，之前的所有
收益只能拿到80%，将20%存放在帮扶基金里，直至首推的两个代理成为合伙人，才能释放20%帮扶基金
，这就激励每个人去扶持自己的一二代理成为合伙人。

微三云系统的创新优势:

1. 所有模块数值自定义，

2.强大的支付解决方案:同时支持10多条支付通道，为平台收款、分账、代付保驾护航(你懂的)

3.安全的系统底三架构�平田分布式微服务架构底层和应里层分开两个服务器部署，防里发架构设计，
系统安全非常有保陪



4.独有系统迸发架构:支持每秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负载均衡
、消息中间件、流控、读写分离

  可针对企业现状，诊断分析进行定制化方案输出，帮助企业解决市场、产品、品牌、营销运营等多种
需求。深耕互联网10年，打造了5大产品线，上百种营销应用，帮助30万+商家平均提升卖货效率300%。
可为企业提供管理咨询、招商系统、培训系统、媒体宣传⋯⋯为客户塑造品牌核心价值，打造优品牌效
力。

针对企业进行定制化研究，结合产业洞察及竞品分析，满足企业品牌私域化运营需求。

可帮客户分解模式，提供运营方案，并对接优质代运营服务商，协助其尽快落地运营。
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