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小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

推广平台，要不靠砸钱拉VIP，要不靠分享机制全自动裂变式VIP，互联网技术早已渗入了整个社会每一
个行业，传统行业该如何拉动消费循环系统、创变实体企业发展趋势，振兴实体经济？怎么让交易客户
参于供应链管理价钱开展限时抢购需要产品、转卖产品等行为，让消费者客户参加商品流转分配利润，
完成交易既劵赚？

一般营销活动已经成为顾客的基本消费体验，无法使顾客形成黏性，非常容易遇到瓶颈，顾客不活泼，
复购率低，市场中新产品的商品流通实际效果不会特别理想化。因此，不仅切合消费者对于性价//比高
和高性价//比用户需求，又必须做到盈利成本费抓牢，可谓是传统式零售行业务必应对的一项考验。

假如服务平台规定VIP每月需进行九笔交易订单信息，难不难？我想这对有的渠道而言非常简单，有些会
很难，不同领域的特性，这些产品上都有着不同的优点，那么如果VIP交易不局限于是平台上的自营产品
，能通过共享购方式连接第三方CPS综合服务平台，既天猫商城、京东商城、淘宝网、拼多多平台、滴
滴打车、美团外卖、手机话费、给油在线充值等市场中达到日常生活所需交易买东西的各种流行平台资
源。

经服务平台这里自动跳转以往交易可以获得一定的优惠购物返利，例如VIP通过平台话费充值，水电费等
，不仅能打95折，与此同时服务提供商还会继续返提成给服务平台，服务平台在经过共享购方式的会员
强烈推荐关联，把提成先后分给VIP及上级领导。每一个VIP所分配奖赏都是会冻洁在月底开启，要想开
启这种奖赏那就需要总计进行九笔订单信息，并直推五个合理VIP。

共享购方式五五增长拷贝易裂变式，直推5人便平躺，全自动公排滑掉方式，先弄销售市场排位赛就先除



在前，上级领导帮忙组建团队，下属帮忙组建团队，服务平台帮忙组建团队，团队人数指数值增长

第1层5个VIP交易第1笔会让你佣金；

第2层25个VIP交易第2笔会让你佣金；

第3层125个VIP交易第3笔会让你佣金；

第4层625个VIP交易第4笔会让你佣金。

这就是9层排构架等级中的2441405人交易都跟你的盈利有关，共富盈利先后循环系统往上返9层，每单共
富盈利多给一级，第10次交易共富盈利返回你上边的第一层人逐渐，即使每一个人一个月和你奉献一分
钱，一个月都是有2万块！

那么会有人会问那自营产品这不就是很少人买了吗？

根据共享购连接CPS网络资源交易九笔订单门坎针对消费者来说基本上都是可以完成的，低门槛交易的
形式直接把用户引流进去，进而在服务平台形成一种消费观念，只需客户每日进去服务平台每日签到，
交易，强烈推荐客户都能够领取积分和抵扣卷，服务平台能做的就是单独出一个积分换购区与产品抵税
区，将产品设定好换取和抵扣的价钱。

服务平台也可以利用商城系统开发将线下和线上营销渠道结合在一起，搞好引流方法扩展消费者，裂变
传播，还能将网上客户进行转换这些功效。根据活动营销线上获客、转换、存留，完成线上推广线下消
费的方式进行融合。

当服务平台达到一定的VIP量的时候可以连通线下推广实体线店家协作，把他们的产品和门店信息内容进
驻到服务平台，例如一家游玩景点的酒店客房价是200元，客户通过线上预订之后，前去酒店办理入住只
需要缴纳160元，剩下的用积分抵扣卷开展抵税，那么这个酒店餐厅回收利用过的积分兑换能够返回服务
平台换取抵税商品，也可用作入驻平台的加盟费用，相对于酒店餐厅而言必须的流量引入，相对于服务
平台而言低成本方法不断丰富VIP在线下消费的画面，也增强了用户留存问题，针对消费者来说增加了交
易其价值。这类循环系统交易对三方都是有好处的

现阶段电子商务企业运营的五大困扰：

1.稀有总流量，找不到方向:公司欠缺场景化消费渠道的规划，产生平台流量十分有限，得到客户资源艰
难。

2.服务平台干大，各种原因怕封禁:企业经营私域流量池一旦被封禁，客源和珍贵的数据信息都是会遗失
，危害全部平台上的正常运作及使用。

3.客户忠诚度低:用户触点单一，没法全覆盖客户需求，客户“留”量成本相对高。

4.店家网络资源，分享艰辛:想要通过插口连接更多行业，同盟资源共享，但是所需要的技术周期过长。

5.客户网络资源，转现艰难:累积了很多的客户网络资源，却没具有总流量输出接口，无尽便捷高效率转
现。



公司打造一个非常云app优势有哪些？

时期持续的高速发展，平台上的商业运营模式也在不断地转变，从一个方式转化成另一个方式服务平台
，公司即将面对的困扰便是用户流失，一个新游戏的玩法，公司都将会让企业从零开始累积客户，但企
业要是能打造一个非常云app，可以嫁接法好几个电子商务平台，则在app上互相引流方法，积累的消费
者分离到各个电子商务平台，使共享流量紧密联系。

我们都知道微信是具备社交性的，今日头条是即时当地最新动态，都是可以完成快速地传送信息流广告
，抖音小视频，直播卖货等等都是现如今人们都离不了的app，如果能将这些应用领域版块都融合在一个
超级app里边，再连接cps第三方服务商网络资源处理总流量留存、重复使用，完成移动互联可持续性快
速变现一个非常媒介，更重要一定便是连接广告联盟平台让数据流量变现

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

