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在互联网经济这个发展趋势下，线下百货还有机会吗？

线下门店想要继续保持盈利，都需要把线上渠道做起来。对于会做营销的人来说，还可以实现财富自由
。

今/天给大家说个成功的例子，他是个90后，虽然只有4年的市场营销工作经验，但他离职后仅仅用了半
年时间，就做到了月入百万。

这样的成绩是不是让我们望尘莫及？

那怎么做？

现在这个经济趋势，创业环境是有多艰难，无论线下，还是在线上，如果自身知识储备不够，没有丰富
的营销经验的话，想通过创业来获得成功，是一个比较困难的事。

那在这么一个大环境下，他是怎么一百货做到月入百万的。一个项目想要做起来，核心有两点，1、自身
需要足够的知识储备，2、一个合适你项目的商业模式。

首先第/一点：这个要看自身的坚持与努力，大部分的成功都是自身有过硬的能力，知识。

那我们重点说第二点，他选择了什么模式去做这个项目？一个可以让消费者上瘾的项目。为什么会上瘾
，首先模式本身就是跟玩游戏一样带有趣味性，然后不管zui后有没有买到商品，消费者都会得到相应的
收益。

想象一下，一个刚上线的商城，zui缺的是什么？答案是肯定的：流量。那么流量从哪里来？在没有足够
的资金投放广告，那当然靠消费者来裂变，那么消费者又为什么愿意帮他裂变呢？



具体模式是这样的，把商城里的爆款产品做成拼团的形式，然后参与拼团的人，小部分人可以拼到产品
，大部分的人，拼不到产品。

重点是，没有拼到产品的人，不但原路退回他们的本金，而且还会额外给他们一个广告效益补贴作为奖
励。

我们来说一下：比如一瓶50块的沐浴露，10个人玩，3人拼到产品，7人没拼到。拼到的得包邮产品，拼
不到的原路退回本金，额外给一些广告奖励。

这个模式关键在于每一次开团都是大部分人拼不到，他们拼不到不但马上退回他们的本金，而且还额外
给他们一个的补贴作为奖励。那么这个时候，这些赚到钱的人是不是会沸腾起来？

沸腾以后，是不是会把这个薅羊毛的机会分享给朋友，当所有人都这样干的时候，他们商城是不是就不
缺流量啦，有了大量的流量，他们这个商城做到月入100万是不是就在正常不过啦。

从这个案例里面我们看到了什么？

同样的产品，消费者是不是到哪里都可以买到，如果只是单单的买产品，为什么要到你们这里买呢？你
说你便宜，你还能便宜过哪些厂家吗？你说你质量好，你还能好得过那几个大品牌吗？

所以现在的营销，我们除了让消费者可以买到服务和质量以外，是不是还要让他们家的好玩、有趣。以
上其实就是拼商模式的玩法，当然它也有弊端，但是我们从拼商的基础上增加了更多的玩法，让消费者
实现中、不中奖都可以有一个不错的收益。
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