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产品详情

互联网时代，流量在哪里，生意就在哪里，现如今商家不断地更新模式玩法其实就是紧跟时代的趋势，
从传统电商到社交电商为的就是在公域流量中把握住自己的私域流量，那我们在做平台的时候多多少少
都会遇到问题，有大有小。比如平台用户量过大，承载能力有限，又或者你有两个甚至多个平台可这些
平台用户很难流通共享等等。

小编把这些问题总结起来，分出以下几点：

缺少流量：企业缺乏场景化消费渠道的布局，带来的流量有限，获客困难。

怕“封”号：私域流量一旦做大总会面临很多问题，一旦出现问题，平台就会被“封”，辛苦积累的用
户资源和各种数据就会丢失。政、策一旦发生变化，一样生存会变得困难，也会面临‘封’号问题。

形式单一，黏性低：大部分平台都是靠模式运营，以卖货为主。这样就造成，用户只有想买东西的时候
才会进入平台消费，这就造成复购率小的问题。

相对独立，难共享：有些人或者企业他看到一个模式成功也想做这种模式，但是不知道对接这种模式对
现有的平台影响的好坏，于是想重新做一个平台，可是想重新做一个平台用户、数据就得重新做，这就
很难利用现有的用户资源。

变现难：积累了大量的用户资源，却不具备流量输出接口，无法高效变现。

既然问题提出，那重点就是怎么去解决！



把入口做大也就是用户集中管理，把平台做小也就是做多个平台，它们之间相对独立又相互关联。

超级云APP就可以做到，那它是怎么做到的？——去中心化

人：我们先把用户数据集中到超级云APP中，然后把超A打造成只做内容的一个平台，内容可以做什么，
这有很多。比如：社交、自媒体（咨询、短视频、直播）、对接广告，对接cps服务。

场：可以通过小程序对接多个云平台，这样每个云平台就可以独立运营，这些云平台可以是社交电商、
直播电商、社群电商⋯⋯把风险降低。

货：电商本质是什么：是平台背后的供应链！而供应链的核心是“货优”，并且是能够复用的资源。

zui后我们来总结一下超级云APP的一些优势：

多个使用场景：内容端、通讯端、支付端、应用端、广告端⋯⋯多触点、多场景、多应用快速连接用户
。

无限拓展叠加：采用模块化设计结构，系统可以无限拓展，不断叠加更多新的商业模式，实现快速迭代
。

风险系数可控：多应用并行运营，云端用户共享、数据永存，即便减少了某个应用，资源也能快速复用
。

构建人-货-场：可联合云视商、区/块链⋯⋯构建丰富的消费场景，通过供应链系统一键连接供需两端。

积累用户资源：应用不断叠加更新，可快速积累大量的用户资源，成为超级流量入口，带来无限可能。

私域流量接口：拥有庞大的用户基数，可助力企业打通私域流量之间的通道，提升平台的被动收入。
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