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产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

茶作为一种古老的健康饮品广为流传，依据地区和特点的差异，问世出相当多的类型，也有很多茶发烧
友给茶叶排名，有“十大名茶”、“三十大名茶”。“必喝得茶排名榜”这些，迄今大家还在为茶叶的
排行争吵不休。

但大家能够达成一致的地方是茗茶往往知名，重点在于有独特的魅力，主要是在茶叶的色、香、味、形
四个方面。茶以“色绿、香郁、醇美、形美”四绝而出名名闻遐迩，也有一些茗茶通常因其一二个特点
得到变成“茗茶”。

由于90后、00后新一代交易兴起，今日的销售市场已经变得更加低龄化。 但在新一代消费群体的推动下
，营销趋势也出现巨大变化。做茶人要牢牢把握方位才能获得销售市场。因而，茶叶的购买方式、消费
模式已经从过去线下推广单一方式， 转为更丰富多彩的新媒体渠道；
而茶消费的持续增长一定是以年青人中，由40-60岁
中老年人向18-35岁新新人类变化。遭遇新型茶交易高速发展期， 供求两端跨代转变、消费观念转变，
已经逐步推进茶品牌年轻化转型发展， 针对茶行业，产品体系、媒体总流量、品牌内容、渠道推广
都随着悄然发生巨变。

现阶段新型茶主流的知名品牌玩法主要有两种，一是极致单品对策，做茶行业的“苹果公司”
自主创新产品体验改变传统茶感受，强悍进入“茶小白” 群体，打穿要求。二是服务平台扩张策略，做
茶行业的“宝洁公司”，紧紧围绕不同年龄段给予不一样产品体验，由极致单品向多产品系列、多品牌
扩张。未来在营销战略和思维策略方面，选购正由访问、检索、强烈推荐和性价等公认的价值分析， 转
为品牌和人生价值观的跟随。这一切的基本便是具体内容，而具体内容为核心的营销推广便是——营销



创新。想做一个日用品，不能给客户创建开心，那么就不可靠。人本质的需求是原因，真真正正为顾客
需要所想的商品：质量、身心健康、好吃、长相，缺一不可。

那么我们该如何去坐上这趟“顺路车”呢？

最先我们要构建属于自己网上购物平台，塑造属于自己私域流量池。在当今这个社会，绝大部分的总流
量都掌握在流行服务平台之中，大家做自己的网上购物平台若想来获得流量，仅有两个办法。第一个就
是“砸钱”购买流量，虽然这个方法来在短期内得到极大平台流量，可是这个总流量很难去转换，而且
伴随巨大风险性。

而构建属于自己私域流量池，传统品牌营销方式，要不请明星代言，要不找渠道做广告，要不找网红带
货，不可置否，这种营销方法还是有一定的功效的，能提升品牌知名度，也可以带来一定的销售量。可
是此外，那样的营销也是要成本，并且该笔成本费还并不低。可是依靠私域流量池宣传策划，那就不一
样了！不用做广告，店家只需在平台发布新产品的信息内容、营销的数据，客户就能直接接到，不用耗
费一切成本费，直接就达到宣传的目的。下面小编就给大家简易分享一个能够快速构建私域流量池的办
法。

链动2 1方式：

开发设计2 1链动方式手机软件详细信息都有哪些呢？

一、晋升机制

VIP等级：代理商、老总

代理商：立即交易“499”元，得到该真实身份

老总：立即强烈推荐2个“代理商”，得到该真实身份

二、奖赏方式

1、直推奖：简单的说就是立即推荐一个代理商/VIP，VIP交易得到的直接分销模式奖赏。（例如a代理强
烈推荐b粉丝们，b粉丝们去提交订单，a代理就能获得直推奖赏）。

2、见单奖：顾明释意便是推荐一个代理商/VIP，VIP交易所获得的见单奖赏。（例如a老总强烈推荐b代
理商，b代理推荐c粉丝，c粉丝去提交订单，a老总就能获得见单奖赏）。

3、同级奖：便是VIP老总与经营者中间，二者真实身份一致时，服务平台附加补助给上一级上司的奖赏
。（例如a老总强烈推荐b老总，b老总强烈推荐c代理商，c去提交订单，b拿见单奖，a老总跟b老板是一
样老总级别，a老总可得到同级奖）。

4、扶持奖：进行服务平台设定的每日任务（强烈推荐“N”人变成老总，以后才可以100%开启盈利，并
没有达到每一次只有开启80%盈利，剩余20%冻结成股票基金，达到目标以后才可以开启）（只需完成一
次就可以）



三、游戏玩法详细信息

这是一种全新的商业模式逻辑性，人帮人的一个商业运营模式游戏玩法

代理商；只有获得一个直推奖赏

老总：会获得每一个奖赏方式（直推、见单、同级、扶持）

留才、离开实际操作游戏玩法：

协助隶属下属代理商，或者利用自己努力升职变成老总，都要留有2个VIP，给自己上级领导

进行服务平台设定的每日任务，以后每一次盈利也将100%得到，没完成服务平台扶持每日任务，乃是只
有得到80%的盈利，剩下来的20%，必须直到达到目标以后才可以开启。（只需完成一次就可以）

开发设计2 1链动方式类app的特点有什么？

1、二级分销，不会有多层级，有效合规管理分销模式盈利

2、离开体制：强烈推荐两个人交易499即更新老总，关联摆脱，离开自己带新线路

3、留才体制：本身变成老总后，为上级领导留有最初强烈推荐的两人

4、奖励金每天都能取现，公平公正公开，一律平等，精英团队以2的快速播放裂变式增长，轻松升级，
直推2单晋升服务平台最高级(老总真实身份)，享有利益最大化，老总直推奖赏300，盈利拨比较高，老
总间单高回报200。

结束语：

如果你也喜欢本具体内容，还记得关注点赞哦！申明：此文只做为案例分析，不会有营销推广
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