
了解抖音的这些流量位置让你带货不再迷茫

产品名称 了解抖音的这些流量位置让你带货不再迷茫

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
要做好抖音带货，你必须要尽可能地获取到更多的流量。而获取更多流量的前提是你必须得懂得抖音到底有哪些带货的流量位置，这些位置的流量又该如何去获取。这样你做起抖音推广时才能做到游刃有余。
（创鑫文化专为商家提供抖音/快手/淘宝/拼多多/小红书卖货帮助，包含账号定位、蓝v认证、代开店铺及精选联盟、代开橱窗小黄车，只要你想在短视频平台上卖货，我们都可以一站式解决。有需要可以滴滴我们~欢迎打扰）

私域流量

抖音的私域流量通常来源于有粉丝关注后的流量。
比如当我们发布视频或者直播时，我们的视频和直播会出现在粉丝的关注流里；

其次我们在开播之后还可以在一些抖音内部的群里发起观看直播提醒，这些也是私域流量；
第三我们还可以在我们的抖音主页里写上每日几点开播，当有用户粉丝点击查看我们的主页时，这个地方就能起到为直播间导流起到引导作用；

第四在抖音顶部的关注页会有很多圆圈，这些都是私域流量的位置

那如何唤醒私域流量呢？其中很重要的一点就是要在通过高频次的预告去触达用户，然后在主页设置一个固定的直播时间，引导用户养成定时去观看直播间的习惯，建立商家和用户之间的基础感情。
长此以往，我们的粉丝的粉丝慢慢会沉淀下来，而四黏性也会得到提升，这对于后期做直播带货做大做强非常有帮助。
此外，通过其他平台的私域流量引到用户来直播间观看也是一个非常有效的手段，比如有些商家会在自己的微信群里通知自己的用户去直播间观看，然后可以获得抽奖或者其他活动奖励等等。
（创鑫文化专为商家提供抖音/快手/淘宝/拼多多/小红书卖货帮助，包含账号定位、蓝v认证、代开店铺及精选联盟、代开橱窗小黄车，只要你想在短视频平台上卖货，我们都可以一站式解决。有需要可以滴滴我们~欢迎打扰）

公域流量

抖音的公域流量一般来自于系统基于你账号的兴趣标签进行推荐的一些流量。比如你发布了一个短视频，或者发布了直播，用户在刷视频的过程中可能会刷到你的视频或者直播间，这个就是公域流量。
此外，用户在直播广场以及通过搜索框搜索到你的账户进去的这些流量也是公域流量。当然还有现在新推出的同城页，官方活动页&话题页等等这些都是公域流量。

那做好公域流量其核心就是你的账户标签一定要垂直，如果你发某一类型的视频那你就坚持发那个类型风格的，这样系统会对你的账号精 准打标签，系统在帮你推荐时才可能获得更精 准的流量。
而精 准的流量用户往往更容易和你的视频发生交互，比如点赞，评论，转发等等，这些都是能够起到加热视频的作用，所以垂直深耕内容其实是在间接的给账户获取更多的公域流量。



另外获得公域流量的小技巧就是，发布视频或者直播间的时候要把同城按钮打开，这样你的视频或者直播间就会出现在同城页了。
此外，定期参加一些平台的话题活动进行蹭热点也是能够获得较大的公域流量的。

商域流量

商域流量也就是指通过广告付费来获取的流量。精细划分就是竞价广告、品牌广告、星图广告和DOU+广告。
竞价广告主要以转化和成单为主要目标，偏效果类广告；品牌广告侧重曝光，以给品牌获取更大知 名度为主要目标；星图达人广告更侧重使用达人的流量以及达人对你品牌代言的加持；Dou+则是抖音后台直接给视频进行充广告费加热的广告形式，投放比较简单粗暴。

那如何做好商域流量呢？做好商域流量的核心就是做好定向精 准、标签要精 准，同时视频内容要符合用户调性。只有把这几个方面做好了，广告投放的投产比才会更高，商家才更有可能通过商域流量赚到钱。
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