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产品详情

如何改变自己的私域流量！企业需要一个什么样的App?私域流量相对其而言的，指的是我们不用付费，
可以任意时间，任意频次，直接触达到用户的渠道，比如自媒体、用户群、微
信号等。App的流量才是企业真正的私域流量！

打造一个能聚集私域流量并且能开放公域流量的超级云app，原生app。

一个价值一个亿的顶层系统架构

不断“聚人”的超级流量入口——超级APP

随着平台运营模式、玩法的不断变化（即“场变”），让平台原来辛辛苦苦积累的用户流失，进而导致
每一次更换“场景”都要“从零开始”积累用户，非常浪费人力、物力、资源。

而“超级APP”的存在，让平台运营者不用再担心错过新的模式，也不用担心一个平台的失败让前期的
用户积累付之东流——不管平台模式如何改变，用户只会不断增加，互相引流！并且可以把这积累的用
户以超级APP为入口导流到各大平台，如云平台。



聚人——超级APP

如图，C1为平台B1的用户，当运营者遇上新的模式或玩法时，可建立一个新的平台B2，并可将其加入超
级APP中，这样不仅B1和B2互不影响，而且还能够增加用户C2，用户C1也将给平台B2引流新的用户C12
⋯⋯依此类推，随着超级APP内的平台增加或更换，用户将会不断累积，价值也将不断增加，类似于微
信！而超级APP内的自媒体和支付则类似于“头条”和”支付宝“。

打造这样的“平台”有何优势？

①相对独立；②不怕“封”险；③紧跟趋势；④累积用户。

超级云app是一套集"微 信、头条、支付宝”功能于一体，可以无限扩展、快速更迭、场景叠加，打通“
流”量与私域“留”量之间的通道。

目前移动电商运营的五大痛点：

1.稀缺流量，无从下手:企业缺乏场景化消费渠道的布局，带来的流量非常有限，获得客源困难。

2.平台做大，种种原因怕封号:企业运营私域流量一旦被封号，客户资源和宝贵的数据都会丢失，影响整
个平台的正常运营和操作。

3.用户粘性低:用户触点单一，无法全面覆盖用户需求，用户“留”量成本高。

4.商家资源，共享艰难:想通过接口链接更多的产业，联盟共享资源，然而需要的技术周期太长。

5.用户资源，变现困难:积累了大量的用户资源，却没具备流量输出接口，无限快捷高效变现。



微三云"超级云APP"功能展示（集“微 信、头条、支付宝”功能为一体，多维度连接用户）

类似“微 信”，IM-点对点聊天，群聊（可支持1000+）

类似“头条”，自媒体-文章，视频，小视频，直播

类似“支付宝”，红 包，群红 包，转账，支付宝等

微三云“超级云app”应用优势

1.多个使用场景：内容端、通讯端、支付端、应用端、广告端等等，多触点、多场景、多应用快速连接
用户。

2.无限拓展叠加：采用模板化设计结构，系统可以无限拓展，不断叠加更多新的商业模式，实现快速更
新迭代。

3.风险系数可控：多应用并行运营，云端用户共享、数据永存，即便减少了某个应用，资源也能快速复
用。

4.构建人-货-场：可联合云视商、区/块/链等,构建丰富的消费场景，通过供应链系统一键连接供需两端。

5.积累用户资源：应用不断叠加更新，可快速积累大量的用户资源，成为超级流量入口，带来无限的可
能。

6.私域流量接口：拥有庞大的用户基数，可助力企业发展打通私域流量之间的通道，提升平台过度被动
收入。



超级云App怎么赚钱？可以通过广告变现，对接穿山甲广告联盟和广告通广告联盟，通过开屏广告等多
种方式来进行流量变现。

①集成广告联盟、分发广告给APP

广告收益案例图：

广告主要可分为：信息流广告、插屏广告、Banner广告、开屏广告、激励视频广告、沉浸式视频信息流
广告六种。

②对接CPS平台。

以实际销售额给广告站点销售提成费用。CPS模式是将电商平台（淘宝、京东、苏宁易购⋯⋯等）是产
品或服务过渡到自己平台上的一种商务形式，站点可以通过推广和销售平台上的商品从而赚取卖家的佣
金（注：对接CPS费用需另外计算）

注：1.用户分销时采用云平台用户关系链，需启用云平台的“淘客分润”应用；2.用户分销方案均使用云
平台奖励功能，不使用CPS平台自带的简单分销功能。

超级云app＝流量入口＋赚钱入口

超级app还可以结合云平台、云视商、数字积分、供应链系统等一起使用。

微三云超级云APP就是企业的蓄水池，持续发展的燃油，解决流量存留、复用，实现移动互联网可持续
变现的一个超级载体！
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