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微信小程序做好并发布后，并不代表你就可以高枕无忧了，要想利用小程序吸引更多客户，那么你就需
要做好小程序裂变，以带来粉丝增长。下面是几个比较简单的小程序粉丝裂变方法，新手可以参考：

1.存量找增量

这种方法，说白了就是用已有的种子用户去发展新的用户。

首批种子用户，你可以在相关的垂直论坛、豆瓣小组、QQ群、微信群、知乎、小红书、微博等社区社群

上进行招募（批种子用户要严格的筛选、只需要产品刚需用户、活跃度高的用户），然后引导这些用户

推广。存量用户基数越大，裂变分享的数量才大，存量基数一定程度上决定了你能否做一个成功的裂变

。



2.拼团活动裂变

拼多多的成功相信大家也看到了，“多人拼团”活动可以激发消费者的购物热情，让消费者自发传播，

这是一种快速裂变的营销行为。老用户为了享受低价，只能邀请好友拼团，这样就形成了老客带新客的

粉丝裂变效果。

上线了小程序案例，禁止转载

你可以在上线了小程序裂变工具快速制作一个拼团电商小程序。只需选个电商小程序模板，然后添加商

品，在“营销中心”开启拼团功能即可。除了基础的多人拼团之外，还支持“到期自动成团”、“手动

成团”，即便成团有效期内未达到拼团人数，系统也会在到期前补充“虚拟买家”凑满人数，使得该拼

团成功成团，不再触发自动退

3.社群裂变

小程序依托于微信，做微信社群裂变是很方便的。商家可以多搭建几个微信粉丝群，在新品上市、有营

销活动时就把小程序分享到群里，提醒大家下单。你的粉丝群就是你的私域流量，私域流量裂变小程序

能有比较好的复购率与粉丝粘性，是种简单实用的营销方式。

或者商家也可以加一些兴趣爱好群，在聊天的时候将小程序发过去，从而为小程序导流。



4.公众号裂变

商家可以在公众号策划有效的活动，然后通过公众号绑定小程序、底部菜单、文章插入小程序卡片等方

式，可以给小程序增加流量入口，达到锁住用户的目的，积攒私域流量。如果你有多余资金，也可以找

一些的头部公众号，来做付费广告。

以上就是4个微信小程序裂变的常用方法了，新手想要实现粉丝快速增长，就可以尝试上面这4种方法哦

！
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