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有一款电商商业模式，居然可以将某东、某宝、拼夕夕的客户变成你的客户？想知道是怎么做到的的吗

？那就一起来看看吧。

这款模式叫“分享购”用户可以从分享购跳转到那些主流第三方电商平台进行消费，可以通过在平台先

领劵再消费。

这些平台还会根据不同产品的价格返给分享购5%到30%的佣金奖励，如果分享购只是将这些钱据为己有

，自然也无法做的多大，只能像市面上大多普通模式一样。

这款模式最特别的就在于拿到佣金之后，并不会先把收益给到自己，而是优先分配给消费者，消费者在



买了商品之后，该商品40%的佣金会返给他，还有40%则返给该用户的上级会员，之后还有10%给到区域

合伙人，最后10%再给到平台自己,收益大致等于：消费者=上级会员>区域合伙人=分享购。

看到这里大部分人可能觉得分享购模式不就是通过让大部分利润来吸引客户吗？这种让利吸客的方式只

会加重平台运营成本，一但有一天福利不够了，用户就会离开。

那么接下来就和大家讲讲分享购的4个核心机制。

公排机制：推荐人通过二维码或邀请码或链接的方式，邀请身边朋友用手机号注册成为会员，将会自动

排入该会员的下排，如果无推荐人，则由系统进行统一公排。

滑落制度：注册分享购后，每位进入平台得会员都可以获得自己下方的五个排位，如果推广到第六人后

，它将自动排到你下面排位五人的下排，同理上面五人排满，也会滑落到你的下排。

层级制度：第一层会员拥有5人，第二层25人，第三层125人，累积到第九层后就会拥有244万的会员量。

滚动收益制度：你下级消费后的第一笔佣金会给到你，第二笔则会给到你的上排，第三笔给到你的上上

排，以此类推，保障每笔消费都只会给到一层的人，这是一级分销，并根据每月的笔数分给层级用户。



以上的制度可以保证会员量的源源不断，上帮下扶，整个平台都在帮助你搭建下排会员团队。

而且分享购还集结了包含某宝、某东、拼夕夕等一系列主流消费平台，不仅可以满足用户日常的吃喝玩

乐，还可以在消费者通过分享购购物的同时给予奖励。

用户在获得收益的时候，并不是无条件提现的，为保证平台得发展，分享购还设置了两个提现条件：

一、月累计推荐五位用户注册成为会员

二、每月消费满九笔
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