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产品详情

河南锋来科技小申快手好物联盟怎么升级快分销？ 分销达人有什么红利？

对于商家来说，加入快手的分销体系，意味着可以出现在更多主播的选品池中，借助主播的力量实现销
量增长。以珠宝品牌佐卡伊为例，佐卡伊通过好物联盟，陆续合作了瑜大公子、蛋蛋、芈姐等140位快手
主播，成为快手分销珠宝类目头部商家，累计GMV约10亿元。

今年5月，习惯于短视频带货的口腔护理品牌“参半”，次下场在好物联盟上合作主播带货，半年之内高
月销上千万元。

好物联盟时期，这种合作是自由匹配状态，升级为快分销后，则将进行更高效的规划。

在盖世看来，快分销的核心职能就是做好品类规划，做好趋势品类的打造，通过品类引入，给商家创造
更多品类红利。为了能加速这些商家的成长，快分销也会从流量扶持、官方信任背书等方面提供帮助。

一方面，快分销会创作诸多场景，为优质货品提供流量扶持，官方小二也会向主播定向推荐精选好物。
“我们会把优的货品给到好的主播”，盖世说。

另一方面，L5层次的货品会打上“精选好物”的专属标识，作为“官方算法识别过的好物”，借助官方
背书，增加货品被主播挑选的概率，增强消费者对货品的信任。

整体来看，快分销希望通过机制设计，挑选、扶持值得的货品，让不同成长阶段、不同水平的货品都能
得到多元化的增量价值。

“主播不可能每天卖同样的东西”

达人方面，针对不同类型的达人，快分销也显现出完全不同的价值。



对于中小主播来说，团队不专 业、意识不到位、货源不稳定是困扰主播业绩提升的重要原因。

快分销的一大特点就在于，继续降低中小主播的带货门槛，提高人货匹配效率，降低主播带货出问题的
几率。

对于头部主播来说，类似贺冬冬、超级丹等主播，借助在某一领域的多年深耕，或者有工厂货源，或者
有自有品牌，往往能迅速成长为垂类主播。但是，想要进一步提升销量，就必须扩充带货品类。

盖世透露，即使是拥有自有供应链的快手头部主播，也会存在品类不够的问题，需要通过官方小二以及
快分销来补充。“所有主播都不可能每天卖同样的东西，不然用户会疲劳，这也是分销的价值”，盖世
说。

整体来看，快分销希望通过解决达人“货不够多、货不够好”的

痛点，帮助达人快速成长，进而反哺信任电商，与商家形成良性循环，增强快手电商生态的健康度。
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