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产品详情
很多人知道抖音小店新增了一个商品分层的功能，但大部分人并不知道怎么用。

抖音小店商品分层功能有什么用？
我们可以通过抖音小店商品分层，知道店铺哪些商品需要下架，哪些商品需要重点做动销，哪些商品可以进一步优化，哪些商品是有流量倾斜的。

你搞清楚了小店商品的层级情况，才能有针对性去优化，从而进一步提高商品转化。

如图，在抖店后台的商品板块，有一个商品分层，点击进入之后就可以看到商品层级：

平台给我们把商品分成了5个等级，G0、G1、G2、G3、G4，一共五个等级。每个等级商品所获得的权益都是不一样的。

商品层级进入到G3、G4的，都是有流量扶持的。
不仅如此，商品在精选联盟的排名也会更有优势，曝光更好就会有达人主动找到你的商品加购推广售卖。

除此之外，还有专属标签、入选榜单、专属频道、官方补贴等各种权益。

所以，如果你有商品在G3、G4这两个层级，一定要维护好商品的物流和售后服务，保证商品的整体口碑维持在一个较高的水平，会有稳定的流量和订单。
如果你的商品进入到G2这个层级，也会有流量倾斜以及官方补贴，但是没有专属标签和入选榜单的权益，说明这个层级的商品还有提升空间。

因此，我们可以重点优化G2层级的商品，去做这个层级商品的动销，做好他们的商品口碑，从而提升商品层级，获得更多流量推荐。
如果商品层级在G0、G1的，一般可以直接下架，因为这两个层级说明的商品都不算合格，平台不认可你的商品，自然就不会有流量了。

下架这两个层级的商品之后，再参考G3、G4这两个层级的商品去上架新品。
如果不想下架，也可以按照平台给出的优化建议去进行优化，至少要把商品层级提到G2层级，从而获得平台流量推荐。
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