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产品详情

抖音同城团购是个好项目，为什么要分享这个项目？

这个项目是每个人都可以做，都可以挣钱的，就是挣多挣少的问题。

根据我们之前的测试，很多人从0开始，利用业余时间，一天就抽出来一个小时的情况下，有的三天
就赚到了1千，现在也有的人跑成了同城排名靠前的达人。

今天我会从整个的项目背景，然后如何赚钱，具体怎么操作，这三方面综合给大家介绍一下。

短视频这几年，改变了很多行业的生态。

那我们最熟知的，就是电商这一块儿，短视频带货，直播带货是从快手开始的，后来抖音才开始跟
进，这事儿满打满算也三年了，短视频利用它强大的流量，几乎改变了整个电商的结局。

现在短视频行业在某些方面跟当年的腾讯是一样的，当年腾讯凭借着QQ，可以到任何行业通杀。

所以说短视频如果做好了，它一定也会通杀很多行业，先是把电商改变了格局，下一步短视频的重
点是本地的同城吃喝玩乐，也就是本地同城服务。

目前国内互联网公司做本地同城服务最好的无疑是美团，美团在中国的互联网公司里边经常在三四
名的样子，现在第一是腾讯，第二是阿里，拼多多和美团经常能够争到第三的位置。

所以说本地的同城吃喝玩乐是一个巨大的市场，只是餐饮这一项，中国一年就是四五万亿的市场，
那美团最开始是用团购这个小项目切入市场，切入到了用户，联系了商家，然后最后靠着外卖一飞



冲天，那目前来看抖音也是这么一个态势。

抖音现在在全国都已经开放了团购的业务，抖音在全国的四个城市已经开放了外卖服务，其中包括
深圳。

很显然，抖音就是想利用巨大的流量切入，同城的本地服务市场。

抖音这个事儿，做了大概四个月了左右，快手儿呢，是从11月开始也上线这个功能。

我们在很多人的视频里边，尤其是探店视频的左下角能够看到团购链接，点进去就能下单，甚至在
很多人的直播间里边儿，已经看到他们在卖饭店的团购券儿，优惠券儿，景区门票，尤其是饭店的
相关套餐，这个都是这几个月开始的，这个是未来短视频的一个大战略。

在短视频的大战略面前，我们人人都是有红利的，就看我们能不能抓得住。

项目背景，我就不多说了，总之来讲就是短视频进入到任何一个领域的时候，都有巨大的红利补贴
，那么现在主要在本地的同城板块。

目前的红利是我从来没有见过的，就是短视频，它在不同的时期会扶持不同的项目，因为我们是很
多平台的S级合伙人，今日头条儿在扶持三农的时候会告诉我们，我们发三农的作品，会有流量，还
有当时B站扶这个扶持电影的时候，但是我们体会到的那个流量，远远不如现在同城团购这么猛。

我们研究过抖音的小伙伴都知道，这抖音，早期是什么样儿都行，包括图文混剪类的，但是现在呢
，必须要求优质作品，这个团购的红利上来了之后，图文版现在仍然也给流量补贴。

所以现在我可以很负责任地告诉大家，只要是你在左下角挂上带有团购内容的本地的链接，就是那
个地址，只要里边儿有团购的，这个流量就给的特别猛，但是前提别违规的情况下，那么如何通过
一个零粉丝的账号儿去赚这个钱呢？

那我接下来要给大家介绍一套玩儿法，这个玩儿法非常简单，大家今天晚上就可以试试。

我们目前操作了有20多个账号，很小的一个账号，一个月能赚两三千块钱，多的账号一个月能赚一
两万，那我教大家这个做法很简单，像我们的工作人员十分钟就能出一条儿。

我们是安排一个人运营十个号，一个号每天发两三条视频，平均一天，有的时候也要看素材，我们
用很少的人力就批量产出了这样的账号儿，而且在本地的收益还不错。

具体做法是，先把这个账号儿稍微的装修一下，其实很简单，就是头像名字，背景，把整个的账号
设计一下，背景尽量用暖色调，红色，黄色，橙色，因为会有食欲一点，用个背景，用暖色调的头
像改成卡通人物，或者是可爱的小女生都可以。



然后名字，简单直接，粗暴一点，那我们一般名字选择三个关键词，第一个是地域，第二个是类型
，第三个是名字。

比如说广州吃货团团，深圳逛吃小美，类似于这种，简单明要让大家知道你在哪儿是干嘛的，叫啥
就行了，然后账号介绍，我们就可以随意写一下，或者看看别的探店号怎么写的都可以。

视频呢，也特别简单，那我们知道了这个流量密码是什么，这个流量密码是在视频的左下角要挂上
带有团购的信息，那这个团购信息从哪儿找呢？

一共有两个渠道，第一个渠道，如果你这个账号够了1000粉丝，那么就在抖音的主页去搜团购达人
，进到团购达人的这个广场去申请团购达人，这个基本上是当天过。

最慢的是第二天，那我们如果能到1000粉丝之后，申请团购达人，进入到团购达人广场，我们就能
看到我们整个城市的带货的排名，商家的排名，商家卖出去多少单的排名，商家的佣金比例的排名
一目了然，那你就可以选任意一个商家的产品来带了。

如果你要是没有到1000粉丝，进不到达人广场怎么办呢？

那我们就在主页的搜索栏里边搜索本地的地名，加上团购，比如说深圳团购，广州团购，佛山团购
等等，这样一搜的话就会出来很多很多的店，这个出来的这些垫在下面的地址里点开，看看能不能
有团购的信息。

有的店是打它挂着地址，但是点进去里边没有团购，这个没有用。一定记住了，点开这个地址进去
，有团购的，能够下单的，这种才是我们需要的，然后把这个店的名字记住了，一定要记住这个店
的名字，这是第一步，我们要找到这个有团购的商家。

那第三步就是要做一个视频了，这个视频也非常简单，我们在抖音里边儿看到这个团购的商家，我
们点进去，它里边会有很多图片，我们就把这个图片截个屏上，下一裁，因为抖音里边儿保存不了
，我们就截屏把这图片保存下来就行了。

如果你觉得抖音的这个商家介绍里边的图片太少，或者是不够表达，那我们怎么办呢？

去美团，我们去美团搜到这家店，这个美团里边儿这家店的介绍就比较丰富了，有小视频啊，有图
片啊，都可以我们保存下来，但切记在美团里边儿保存的话，它有的可能会有角标，就是美团或者
大众点评的logo。

我们在保存的时候儿，顺便把那个角标给他切掉，因为这个抖音里边儿是不能出现第三方平台的标
识的。

那我们准备好了他的这个店的素材之后怎么办？



下载一个剪映，很多朋友可能都知道，这个是抖音的一个配套的剪辑软件，在手机上下一个剪映，
剪完了之后就特别简单，把这些图片放进去。

然后排上去给他导出，配上BGM，就是配上一点欢快的音乐就可以了，这个视频的整个元素就OK
了，那最好呢，是我们这个图片放在中间，上下留上边儿。

最好是黑色背景，这样统一起来比较好看，然后在这个黑边儿上边儿写上某某某店原价多少多少钱
，比如说原价299，然后第二行写现抖音团购99。

所以说整个这一条视频展示出来是什么，就是中间是图片，然后配着BGM在滚动翻页，上边两行字
儿，原价多少，现价多少，下边儿有一个左手指向，然后有一个链接，这个链接才是流量，密码一
定要记住，再把这个链接挂上，然后里边儿带上团购信息这条视频就OK了。

那这个链接在哪儿挂呢？

我们一步一把这个作品导出来之后，然后我们去发布的时候儿，到最后一步在最后一个发布的页面
，它会让你挂地址，那挂这个地址，我们就可以点一下那个地址，然后输入你记住的那个饭店的名
字，它弹出来之后，点一下挂上就可以了，就这么简单。

以上这些内容其实就够大家做一个能够赚钱的号的，而且熟练了之后十分钟一条儿，这个现在就是
纯纯的流量密码。

大家可以反复的看一下，首先把这个整个自己的账号儿去给他处理一下，然后去找到这样的带有团
购的店，然后去下载素材，用剪映混剪上加两行字，而下面加一行字儿，然后给左下角一个指向，
最后发布的时候儿挂个带团购的地址就OK了，其实就是这么简单。

整个这个过程呢，没有任何门槛儿的，但是我们想通过这个赚钱，有一个唯一的门槛，就是1000粉
丝。

那可能有的小伙伴儿问我了，说我刚开始说我们现在一天能赚三四千，然后呢，准备月日入过万，
难道就是靠这种剪辑出来的呢？

这个是我给大家讲的，是我们做的第一步，而我们最开始的确是这么做的，但是因为我在本地有拍
摄团队，所以说，后来我们就都上的是拍摄，但是我们拍摄也非常简单，就是拿手机一扫而过，然
后拍几个特写就完事儿了，一点儿也不复杂，那为什么我的这些号儿能够碾压那种几十万的大号儿
呢？

因为在我们本地，前20的，不管是哪种类型的前20账号儿，其实我们都认识，是因为现在抖音要推
这个东西，我们出来就有流量，所以我们的流量其实并不比那些大号差。



我们现在对商家的议价能力有两种，一种是高分佣，一种是固定费用。

现在市面上的行规，基本上是10%的费用，因为现在抖音不收商家任何费用，抖音既不收商家的入
驻费，也不收商家的扣点，抖音纯粹是服务的。

那我们呢，基本上跟商家聊的时候，我们就会聊到高佣金就是这个商家，你对别人是10%，但是对
我们的话，我们就15%或者是20%，因为我20个号同时给你卖，肯定能给你卖爆，尤其是在新店开业
的时候。
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