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产品详情
今天给大家介绍的是抖音上现在还正处在红利期的：
 “抖音团购项目”

先来讲讲什么是红利期，通俗点来可以这样形容：就是现在去操作都能吃到一口“肉”！再不济的都可以喝上一大口“汤”！除了这样形容，我也是找不到其他的什么词了。

那如果想做这个项目该怎么操作？
在操作这个项目之前，得先要了解“抖音团购”是怎么来的：
现在随着抖音流量的日益壮大、火爆，就有许多的人在抖音上赚到了钱。
这时候呢，就有很多的线下实体店的老板，也发现了抖音上的流量用处。

就和当初美团、饿了么等外卖平台刚出现的时候一样。现在都在想方设法、争先恐后的入驻抖音，就是
想利用抖音的流量把自己的店给宣传出去。但是大家都知道，要想利用抖音达到想要的宣传效果，首先
最简单的就是需要拍视频，而且账号也需要自己运营，但对于绝大多数的线下实体店老板来说，就根本
不会拍视频，更别说去运营抖音账号了。

那怎么解决这些问题呢？

其实抖音也已经察觉到了，所以相知对应的“团购达人计划”就推出了。而且抖音推出这个活动的目的
非常简单，其中一部分原因是帮助各个商户进行推广。另一部分的原因就是很直接，就是为了和美团、
饿了么这些外卖平台抢市场。

那怎么和它们抢市场？

简单来说就是帮餐饮店、酒店、KTV等线下的商户去销售消费券。用短视频宣传的方式以此来增加店家
的曝光量，为店家去吸引客户，增加人流量，最后来带动消费。



怎么卖？
通过平台最擅长的短视频创作、宣传的方式来卖，而我们的获利点也就在这里了。

这个项目的操作模式很简单：

就是以拍视频的方式，在视频内宣传产品、商品、店家的特点，再用强调超值、便宜等信息来吸引用户的眼球，最后再在视频得下方或者评论区中，挂上所需要宣传商家的消费券，直到引导客户领取优惠券，到店消费就可以了。

简单来说：任何一个平台上的用户在参加这个项目之后，在分享视频时挂上了需要推广商家的消费券，
只要有人通过这个分享链接购买了或领取了优惠券并到店使用了，我们就可以获得相应比例的佣金！其
实这个项目的模式其实和很早之前的“淘宝客”相似，所以我们可以把这个项目看成抖音版的淘宝客。
目前平台给到分享达人的分佣比例大概在10%左右如果一条播放量只有一两万的视频，那就就有可能带
来上千块的收益上面都了解了之后，那这个项目该怎么做呢？

首先，我们先要去参加团购达人这个项目，在首页搜索“团购达人”就可以找到入口。

但是想做这个项目还是有一些门槛的，就是需要账号粉丝量大于或等于1000粉。

这个也不算什么门槛，我们可以去找人互粉，或者去悬赏任务平台、“轻抖”上去操作。

申请好了之后，接下来就是拍视频了，推荐选择创作图文类的视频。

为什么推荐选择图文类视频呢？因为有两点好处：

第一点：就是不用露脸、不用复杂的剪辑视频工作，拍几张照片就可以了，操作简单，基本上只要几分
钟就可以出一个视频。第二点：就是现在抖音也是大力支持图文类作品的，给的流量扶持非常大，要利
用好这个优势！

我们制作视频的时候，要注意以下几点：

标题、封面

标题和封面最好是写可以吸引眼球的内容，才能增加播放量。比如以下这种：

创作视频内容要点：

图文内容里的图片必须要有店铺和商品，然后可以在视频里面穿插几张店里的环境、特色的照片。最后再配上一张商品的全景、特写即可。

最后一点要注意的就是：



尽量选择佣金高的店，这样收益才能最大化，诀窍就是找跟着做得好的同行走！看到了那些做得好的同
行在推的店就不要想了，肯定是当前佣金比例高而且活动力度大的店。而且跟着同行有很多的好处，我
就不一一讲出来了！相信大家都知道。今天就先到这了，大家有什么问题的话，可以咨询抖琦琦
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