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广点通广告投放运营多年丰富经验

雨季防水行业如何投放广点通腾讯广告?

防水补漏行业也是属于家居建材行业的一种，但是很多人可能对这行业并不是很熟悉，且受到市场需求
多方面因素限制，认知度与认可度没那么高的行业，怎么样才能在线上推广获得比较好的效果呢，以下
我们就来看看防水补漏行业如何投放腾讯社交广告?

一、客户群体人物画像概括

在制作广告之前，首先要对行业目标客户群体有一个大致的画像，这对于后续广告投放的创意设计、人
群定向、广告落地页设计起到重要的作用。主要涉及到：曝光至兴趣目标用户-目标用户点击-
目标用户高效转化。

1、关键词

在关键词的选择上，我们可以在房屋漏水、卫生间漏水、防水、补漏房子漏水等七十个以上贴合业务的
关键词中进行选择。

关键词的数量与质量跟上的话，对于广告投放的目标人群，这部分人群属性贴近的，也是我们广告主商
家所需要的客户人群。



2、善于使用大标签

如果说以公司项目来打比方的话，关键词是我们的“具体执行方案”，大标签则是我们的“战略方向”
。如果方向错了的话，那么即使后台再智能，流量再好，关键词再，其实也是在做无用之功。

在大标签的使用上，建议选择家居建材、新闻资讯-生活咨询等这部分目标人群。这部分人群是对于家具
、生活便利服务方面较为关注的人群，结合关键词，我们可以大可能的定位投放到我们所需要的客户群
体。

3、巧用天气定向

天气定向之于餐饮、教育等行业不常用的，但对于家居建材行业-防水补漏来说，则很重要。受天气的影
响，房屋结构出现问题的概率也会大大提升，市场用户的需求自然而然的产生，有需求就有买卖，这个
时候对于我们的广告效果来说，也是事半功倍的。

在腾讯社交广告平台-腾讯新闻的转化目标量与成本是优的，相对于其他媒体资源，现阶段还是以腾讯新
闻的广告资源为主，较为恰当。

二、后续投放技巧与优化思路

针对广告本身性质与平台的属性，后续的投放技巧与优化思路可以整理成以下三点。

1、每天的数据分析

数据分析是能让我们的广告优化工作必不可少的一步。

在数据波动亦或者下降的时候，可通过后台报表中看到的各种数据来进行广告优化，如：曝光量非常的
稀少，那么我们就要考虑是否预算限定太死，是否外层创意不够吸引等来进行调整;若点击率下降，那么
这个时候我们就要考虑定向的调整与外层创意吸引力的调整等。

防水广点通投放推广引流可以联系上方号码，微信同步!!

我司主要专注于互联网推广服务，公司地址位于广州天河。我司致力于为中小企业客户提供的大数据全
媒体推广、互联网广告推广、网站建设、运营顾问、运营规划与指导等服务。公司业务：百度、360、搜
狗、神马、头条，凤凰网、微博粉丝通、腾讯广点通、美柚、爱奇艺、朋友圈等，30+网络平台全媒体投
放服务，欢迎了解
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