
干货分享 | 做好O2O商城系统是未来移动互联网趋势

产品名称 干货分享 |
做好O2O商城系统是未来移动互联网趋势

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

新时期 创新模式，随着互联网的迅速发展，O2O电子商务也迅速新时期，方式融入了网上 线下服务，让
消费者交易更便利，产生更加好的闭环控制蓄客。O2O本地生活平台，它是一边为消费者，一边为网上
当地的商家。依据网上跟线下推广融合。最重要的就是它能够联接客户跟店家层面。随后与此同时满足
客户跟客户需求，随后协助彼此完成升值。

一、O2O电子商务平台有什么？

1、同城购物服务平台

日常生活团购价类很好理解，比如我们日常常见的一些团购网，例如美团外卖、大众点评网等网址，给
予生活服务类和团购价商品服务等，用户可先在线上团券，前去线下体验交易。

2、信息内容服务类服务平台

信息内容服务类服务平台通常是数据服务为主导，比如说58同城网等，这种给予信息管理的平台，用户
可在线上获得信息，线下来掌握感受。

二、O2O方式闪光点：连锁加盟直营模式，大平台引流，店面分离，实现共赢

纯电子商务现钱遭遇收益衰退的窘境，线下和线上方式再也不是往日的主从关系，而逐渐发展成一种共
同命运。

1. 线上商城服务平台：做为引流方法通道，总流量可集中化在平台，还可以分散化到线下实体店等。



2. 线下推广店家：减少了线下推广店家对店铺所在位置的依赖，降低了房租等方面的开支;对后面交易开
展服务项目，进O2O运用而进行大数据营销。

3. 顾客:服务平台带来了丰富多彩、全方位、立即的商家折扣信息可以便捷挑选并购买合适的商品或服务
，且价格相对实体门店性价//比高。

4.O2O服务平台:产生规模性黏性高的顾客，从而能争取到更多店家网络资源，本土化水平
相对较高的垂直行业依靠O20方式，还能为店家给予别的个性化服务。

三、方式优点：

1.多样化消费模式：根据线上app提交订单付款后，物流运输进家，或是到店自取，或者可以到店消费，
进店付钱特惠，如餐馆抵用券等。

2.多种多样推广工具：服务平台可以为线下推广商城系统给予VIP权利和优惠劵褔利，为商家闭环控制蓄
客，提高客户黏性，为商家扩展老用户，维持老客户。

3.融合分销策略：店家可结合分销机制游戏玩法，招募代理、合作伙伴、区域合伙人，让消费者不但能
交易划算，还可以转发赚钱。

4.拥有自己的完备的后台数据，让再小的店家，也拥有自己的大数据技术。

O2O方式的发生协助诸多线下推广店家完成了开启新零售的梦，快速解决传统式实体线效率问题，进一
步控制成本提高赢利。企业开展同城网O2O电商业务的好挑选;顾客能够根据自己的需求组成，灵便便捷
，大大减少成本费。
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