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产品名称 白酒行业案例 | 拼团模式用户无限裂变

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

我们中国人针对白酒的情感素来繁杂，这在金融市场上表现得尤其明显。现代年轻人对白酒的消费市场
仍在，仅仅消费方式确实与过去不同了。近些年来纯粮酒渠道的开启，及其同城速递等新消费方式的诞
生，年青人多种渠道交易纯粮酒早已成为了一种发展趋势。

伴随着市场经营的改变，传统式实体线和电子商务都面临着同样的问题，因而白酒业也是如此。在这里
短板下，拼团模式孕育而生，它将更改已有的方式游戏玩法，改变传统实体门店的概念。

拼单：是指通过人与人的共享开展散播，减少店家推广宣传成本。方式逻辑性：根据“团团长”分享链
接，吸引住跟团客户，扩大总流量。在销售传播效果上，社区电商平台使用的是裂变的“社交媒体拼团
模式”。借助互联网社交传播的能量，把参加拼单的每一个人做为进行点，运用他的社交工具完成用户
数的大幅增长。

案例分析：标价399元纯粮酒豪礼，10人结团，3人可得奖(买货取得成功)，7人不得奖（买货不成功）。

（1）3人得奖(买货取得成功)

得奖可获得399元的红酒商品，

可获得399元买东西币，用以后面交易

可获得产品价格10%的分红积分兑换

可激活5%的买东西币，



（2）7人不得奖（买货不成功）

服务平台全额的退还参加拼单的账款；

可获得产品价格5%的任务奖励；

购买红酒的消费者若参加同一个拼团主题活动持续得奖3次(购买到购物优惠券)，后面该客户再次参加该
拼团主题活动则将持续10次不得奖，让其他客户也能有机会购买到购物优惠券。

拼团游戏玩法让消费者在购物的与此同时，还可以体验到全新升级社区电商平台产生的红包快乐和参与
性，与此同时让服务平台、经销商及其线下实体店完成更高流量转化率和复购率，客户还能通过分销商
奖赏白给商品。

拼单出风口一时间受欢迎全部互联网技术，进驻拼团活动从电子商务平台渐渐地延伸至“滴滴拼车”“
美团拼好饭”各平台已经开始打造出拼团模式，打造出更客观价钱商品，即达到到消费者的刚性需求规
定，又能够以这种模式奠定价格竞争。越高效的网络资源越容易被分享给大家散播，打造出高性价比的
商品，吸引用户参加拼团或共享等系列活动，更好地裂变式客户。

各电子商务平台持续借势的场景下，总流量从最开始的平台流量转移至社交媒体总流量行业，流打造出
社交媒体总流量，从单一的小个人持续共享演化社群营销集聚总流量，大大降低了流量的成本价格。

总流量整合资源刻不容缓，必须商业运营模式迅速获客，可私信我沟通交流
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