
二级分销营销卖货的二二裂变模式——链动模式

产品名称 二级分销营销卖货的二二裂变模式——链动模式

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

大家好，我是微三云钟小霞

一个营销模式是现在企业销售政策中不可或缺的主题，在这个存量竞
争的时代并不是靠产品有多好就能决定一切的，一个适合的营销模式
可以帮助企业冲出这些重重的困境。

说到营销模式，今年在私域电商圈内有个二二裂变的模式突然火了起
来，这个模式前身是广州一个叫做美丽天天秒的平台。

很多人根据美丽天天秒的二二裂变模式进行了一个模仿，不仅可以卖
出不少的商品，还能扩展很多用户和团队。

这个模式的优点不是在于复购，而是在于用户和团队的裂变，有了用
户和团队之后再去做裂变往往会达到事半功倍的效果。而用户和团队
的裂变，反而是最让新平台头疼的问题。

现在小编来分享一下这个二二裂变最经典的一个链动奖励模式：参与



活动成为代理，代理推广代理拿直推奖，代理发展2个代理升级老板
级别，前面2条代理线留给上级，第3条线起拿直推奖和见点奖，老板
与老板平级可拿平级奖，设置帮扶基金冻结部分佣金，考核留给上级
的2条线的活的，达标则冻结资金可提现。

这个模式虽然只有两层的分润，但他的二二裂变却让整个模式活跃了
起来，从第三条线起不再发展其他的线路，第一轮裂变成两个、第二
轮裂变成四个、第三轮裂变成八个、但是进过了八轮裂变之后就会产
生二百五十六个下级，到手的见点奖也会随之裂变。

这个就是链动奖励的二二裂变模式，只要合理的根据商家自身情况去
进行一个规则设置和到位宣传推广，就会很容易起来。有了足够的用
户与团队，再根据其他的流量变现的模式相结合就不会太过于困难。
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