
微三云钟小霞解析近期很火的泰山众筹模式

产品名称 微三云钟小霞解析近期很火的泰山众筹模式

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

小伙伴们好，我就是微三云钟小霞

电子商务平台需做大，不然砸钱，不然做方式做奖励机制来达到VIP全自动裂变式，这是的共识。砸钱基
本上现今著作权法出去，难以凑效，再加上项目投资环境恶化，没有多少接盘侠投资者了，因此2022年
再是2015年，不太可能砸钱玩服务平台了，基本上砸钱模式是基本是走不通的，也不适合绝大多数普通
线上app创业人，那就只能做模式了。

可是，中国去年开始对方式服务平台也打开了严监管方式，但谬论是，并没有方式都是做不来平台的，
并没有好玩儿的方式机制和裂变式体制，谁会帮你推广渠道，不能只靠广告推广吧？，因此，只能在大
约合规管理或是没有明确界定违反规定前提下，尽可能创新营销模式构思。可是，不论是以前的挂售方
式，九星创客方式，拼商抽奖活动方式，全员拼团方式，击杀换置方式，或是后来每一个月都发布的新
模式，也不能做为长期性经营的方式，只能作为阶段性的补助营销营销方式。下边返回主题，详解下山
东泰山众筹融资模式。

友情提示：文中仅作毛遂自荐，不构成投资价值分析和运营提议。具体经营需要根据电子商务法，禁止
传销条例，税款法，刑诉法、人民法院有关类似等方面的裁定评定记录等有关法律政策进行调整，尽量
做到合规合法。

用户在商城购物交易变成服务平台VIP，后赠予相同财产买东西币，买东西币适合于在商城购物开展抵税
，或参与服务平台山东泰山众筹项目主题活动。（买东西币是参加山东泰山众筹项目主题活动的门槛，
买东西币一般不开放取现，还可以自定取现标准）成为了服务平台VIP，拥有自己的营销推广推荐码，营
销推广分享好友在购物商城提交订单买东西，即关联上下级关系，并具有相对应营销推广分销商奖赏

营销推广2个朋友在购物商城提交订单买东西，就可以变成服务平台初中级合作伙伴具有间接性奖赏，营
销推广三个朋友提交订单买东西就可以变成服务平台初级合作伙伴，营销推广四个朋友提交订单买东西
就可以变成服务平台高级合伙人，不一样的身份合作伙伴享有的间接性奖赏不一样，在商城购物也有不
同的折扣优惠

商城系统每日每日签到赠予积分兑换，邀约引流朋友关心商城系统微信公众号可赠予积分兑换，商城系



统提交订单买东西可赠予积分兑换，积分兑换用以在的积分商场区兑换商品，或参与服务平台产品众筹
（则在众筹项目取得成功拿奖赏盈利提目前用以取现消毁然料）

注：（看是否需在商城系统做分销商奖赏，如不想做，就把商城系统商品分一部分盈利在山东泰山众筹
融资模式里做还可以，非常灵活）例下列做商城分销奖赏分派，占比可自定，释放出来级别也可以自动
以，还能够此外加同级奖、年底分红奖、心怀感恩奖、月度计薪这些奖赏方式

成本利润，分销商奖赏计算：市场价-成本费=盈利

推广奖励分20%，一级分销13%，二级分销7%

精英团队级差分20%，初中级合作伙伴10%，初级合作伙伴15%，高级合伙人20%

地区代理10%，区代5%，市代8%，省代10%（地区代理奖赏是通过产品收件地址为出发点）

山东泰山众筹融资模式关键一部分：选用区//块链和分享四进一出全新升级方式，每一期提高30%聚贝信
用额度（跟别的地区一样，系统配置标值都是能够自定自己设置的，十分个性化）

游戏玩法：在商城购物所获得的买东西币参加众筹项目

第一期10000买东西币

第二期13000买东西币

第三期16900买东西币

第四期21970买东西币

⋯⋯

⋯...

最后第四期退60%买东西币给40%积分兑换

倒数第三期退60%买东西币给40%积分兑换

最后第二期退60%买东西币给40%积分兑换

最后第一期退100%买东西币

备注名称：倒数第1-4期视作暴仓，最后第一期退回100%买东西币，倒数第二，三期、四期退回60%买东
西币（60%-100%的标值占比是能够自定）

——————这儿本身就是利用人性，反正最后几集也不亏损，不必担心自己做了老实人接盘。

每一个客户参加众筹项目都要金本位2%的积分兑换做为参加然料消毁，取现点燃消毁5%的积分兑换，众
筹项目失败返40%的积分兑换可按照每日千分比逐渐释放出来成商城系统零钱可取现，或用以在平台的
积分商场区换取商品（标值占比可自定）

最后一期众筹项目失败7天之内
从头开始从第一期循环系统（最少100买东西币，最高不超过每一期分享2%）



每一期收益的30%＝静态数据12%  动态性奖赏16%  服务平台盈利2%，彻底没有任何泡沫塑料。

1.静态收益12%，每一期合同盈利12%，这一百分数也要后台管理能够设置

2.动态性奖盈利：16%（按如今奖励金方式自定）
这儿的分佣要用产品利润补补的，要均衡商城系统中的分佣芭比，可把商城系统的分佣拨到这里来。

①.共享奖赏 5%

②.管理方法奖 5%

③.股东所分利润 3%

④.地区代理 3%
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