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如何实现口腔门诊，牙科诊所线上线下营销推广一体化？

随着高考、中考的结束，大学、高中、初中、小学陆续进入炎热暑假，口腔行业的黄金期也即将到来，
各位口腔诊所经营者们准备好迎接挑战了吗？无论是行业大头，还是中小型诊所，都想从“黄金六七月
”当中分一杯羹。

随着口腔行业的发展，商场如战场，如何快速有效的提高诊所营销水平，如何抓住这波黄金期，如何抓
住学生群体，成为大部分口腔诊所商家的头等问题。总结了一套多年来口腔诊所的营销经验，想要简单
见效快的口腔诊所暑假营销，可以试试这五种策略。

一、以低价打开市场

价格战不代表一味的降价，但低价的确是打开市场有效手段之一。如果是新店选几项基本诊疗项目，把
价格降到市场价一半。或是将主推项目直接“包干价”，这样能在短时间内宣传品牌形象，树立口碑，
培育忠实的消费群。

二、用活动刺激消费

过往大数据的分析，口腔行业营销活动的发展，正朝着碎片化、精*准化的方向。做营销活动应该按照不
同主题、节点来安排，特别是这个暑期时期。营销活动的关键在于有特色、有创新，活动内容能刺激顾
客消费。同时，要利用拓客工具来进行活动推广与引流。

三、以专家展现技术

顾客不仅对于口腔诊所的技术要求高，更相信专家实力。专家能体现口腔诊所医学技术的代表，抓住顾
客们从众心理。



根据顾客需求，口腔诊所可邀请公立医院的教授、博士到诊所定期坐诊，或是并入某医疗体系，利用其
专属的专家资源开展宣传，以此展现技术形象。也可以打造诊所内医生品牌，以此建设属于自己的“专
家”品牌。

四、将服务做到极*致

口腔诊所通过提供优质服务形成品牌优势，还能促进项目销量的提升，因此将服务做到极*致是口腔诊所
具差异化的竞争点。口腔诊所经营者要从患者的角度看问题，将整个接诊、服务、回访等制度的完善要
基于人性化做到极*致。

五、做公益打造形象

口腔诊所通过公益活动既能做好营销推广，还能树立品牌在社会上的形象。可在学校、单位与社区组织
口腔知识讲座与免费检查活动。拉近顾客与诊所之间的距离，还能与相关部门建立良好的合作关系，便
于后期长期发展。

以上就是针对暑假到来之前为各位口腔同行提供的一些营销措施的想法，各位经营者可以根据诊所实际
情况自行进行选择或应用。

抖音代运营、代办各类证件、培训新手主播、主播培训基地、视频直播基地，主营业务广泛，想要加入
主播行列或需要主播的都可以

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

