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产品名称 微三云异业合作:如何做到引流方法增收双赢?你
知道吗？

公司名称 东莞微三云软件开发公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市松山湖生态园B栋

联系电话 18002681353 19521826326

产品详情

伴随着业务流程的高速发展，成本费持续全透明，盈利逐渐减少，白热行业竞争愈来愈惨忍，品牌、大
型企业逐步形成完全垄断市场方式，各个行业都是如此。市场中有大量的商业服务店铺，中小企业的存
活得到了巨大的威胁。为了能摆脱这种局面，商业服务店铺和中小型企业务必团结一心，一同解决商业
市场转变的持续危害，包含交流信息、排水管道和宣传、特惠连动、互利共赢和积累人才。因而，异业
合作应时而生。

下边给大家分享一件有趣的事：

我就被一个烘培店的95后女老板深深上了一堂营销课。小侄女生日日，我订了一个蛋糕，218元钱，在付
款时，老板说，正好有主题活动，附加再送你18块的吐司面包一样，但是只有一个是你的，剩下三个是
送给闺蜜的，只需你将三公里以内你的好朋友的电话、名称写上这一本子上，店内可能送给他们每一个
人18块钱的吐司面包，并且老板会以你的名义去送给他们。一开始我没有想出来这是怎么回事，之后提
着生日蛋糕回家的时候，我突然间发现这个95后女老板是一位营销高手，18块钱的吐司面包实际上成本
费其实就是五块钱，用五块钱去获得一个消费者，100元钱就可以获取20个消费者。在领到吐司面包的前
提下，还需要让他们去登记一下生日日期，每一次生日日的时候都要提早给他产生。日短信祝福语，其
实也就是生日生日蛋糕哎肯的广告促销，这真是一个一传三三传九的好方法。

一、店家异业合作有两种方式：

一是同业竞争跨区域。

适用度假旅游、票务中心、儿童游乐场等行业类型偏重、地区特性较清的服务平台，

二是同地域异业合作。

适用打造出大城市商家联盟、城市商圈服务平台，顾客可刷卡在各个联盟商家一般交易，享有折扣优惠
，假如用户在万达商圈领到联盟卡，店家统一享有会员折扣。



二、异业合作四大关键:

1.同盟组员:一张联盟卡，根据我市，享有联盟商家的折扣优惠。

2.机构服务平台；联盟的策划者和经营人。

3.推广者:店家和消费者的先行者，帮助服务平台创建同盟。

4.店家：不同行业的商家添加联盟平台。

异业合作服务平台有什么优点？

1.提升VIP，扩张业务营销：不一样行业联盟同盟具备明显竞争优势。它能够互换一些店家积累的个人顾
客，并通过别的店家建立的营销沟通方式进行宣传。这相当于相互之间借顺风车。双方的边际效益几乎
为零，但是它能增加潜在用户变换的几率，完成更广泛的营销推广。

2.拉动消费，提升业务流程管理水平：不同类型的领域联盟平台为基本企业定制完备的线上和线下营销
推广管理体系，在不同领域联盟平台上累积积分兑换，集聚全部公司的一般VIP，提升客户交易转移率，
通过平台线上排水管道，与周边同行竞争，完成客流量和销售额增长。

3.精确分析和把握住大量潜在用户：不同类型的领域联盟平台容许每一个公司都有一个会员管理系统，
精确管理方法顾客，进行各种个性化营销，完成店铺O2O，如团购价、联盟卡、VIP卡、优惠劵等模式，
根据联盟中的VIP卡和优惠劵商品流通，完成买卖，终生锁住顾客。

联盟的市场定位该是相近的，乃至是相同的。人以群分，物以类聚。针对日用品，包含电器产品，顾客
的挑选水准基本上相对性固定不动。如果双方乃至好几个联盟的目标消费群体类似，同盟就会越有可能
会取得成功。不然，它将无法互相排水管道。不同行业的商家联盟是一种非常流行的商业运营模式，很
多大城市都是在经营。根据商家联盟，不同行业的商家能够串联起来，完成资源和客流量的分享。

共享方式，分享知识，共享系统软件，共享使用价值。如果需要详细计划方案，开发软件，方式方案策
划，能够私聊我，微三云张宇为您给予合适的营销商业运营模式！
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