
太爱速M系统 如何月营收8000万

产品名称 太爱速M系统 如何月营收8000万

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

所谓的娱乐社交电子商务平台，利用新的反向营销策略，让消费者争相购买，也有机会赚钱，帮助普通
人赚取生活费。

太爱速度M电子商务系统源代码，微三云20多种分销奖励模式，支持所有系统功能的应用，实现用户消
费现金返还.增值.健康稳定的购物体验，分享利益，分享利益。

下面小编分享一下操作流程步骤：

KPI超过1的用户，可以在商场或区域代理购买商品获得积分，普通用户可以通过邀请朋友购买商品获得
积分。

首先，我们可以看看传统的微信商业实践。传统的微信代理商一层一层地压货，一层一层地提高价格。
原来厂家的出厂价不高。由于足部压货的原因，产品在消费者手中的价格极高，因此过于喜欢速度M的
模式可以解决这些问题。这里不需要代理压货，所有的货都是由厂家一键代发，代理只需要招募会员。

然后，在这里，平台给代理商(负责人)积分。代理商通过线下向平台支付产品费用，积分通过代理商卖
给用户。

当用户有积分时，可以用来兑换“提货卷”。提货量使用平台提取货物的权证。当提货量不足以提货时
，用户需要使用积分交换足够的提货量，用户可以获得1：1“共享值”。

为了让用户快速使用产品，当提货量达到一定值(如果达到500点，可以在后台设置)时，用户必须提货，
否则不能再参与平台活动。一.太爱速度M功能详细说明:太爱速度M模式包括应用+秒
杀收益+直播分佣+地推补贴+平台奖励+目前分享奖励等几类功能，太爱速M模式有商城.秒
杀专区.直播间.会员日.大 牌特惠专区.会员积分区有六个部分，每个部分都有不同的功能。

太爱速度M模式主要是每天定时有限时间秒 杀，指定商品低至30%购买，购买低价商品可以卖给他人，
这样你就可以很容易地获得差价！当然，邀请新朋友也可以得到奖励。



不管宝贝妈妈.上班族或全职太太，无论学生党.白领.时尚达人或者实体老板可以加入太爱度M模式，体
验第二次杀戮的乐趣，的乐趣，低价买好货。太爱速M模式提现非常方便，直接微信.可以提取支付宝或
银行卡。

图片加载中⋯太爱速M游戏详解:1。积分-玩家需要先购买积分，积分可以
兑换成提货券，也可以转给下属(注:只能从上到下)。

2.提货券-用于平台提货，平台会设定一定的提货价值。提货券数量达到此
值后，必须提货。提货后，提货凭证的数量将相应清除。(例如，如果平
台的提货价值设置为500，那么当你的提货凭证达到500或更多时，你必须
提货

二.

平台正在拨比，零泡沫。2.点对点交易，无中心账户。3.产品平价销售，
不伤人脉。

4.24小时溢价-次，周期短，见效快。5.不需要支付产品本金，只需支付部
分利润的溢价，投资小，收益高。

6.赋能实体太爱速度M平台亮点:引流变成盲盒游戏玩法:按照类似盲盒的方
式抢购产品，延展性.娱乐游戏玩法留住顾客。客户裂变营销推广：制造
商将生产成本与市场生产成本之间的利润（差价）平均分配给普通客户，
促进普通共享营销推广，实现低成本排水效果。转换多渠道利润：平台服
务费.各种盈利方式，如商家和客户自行充值。

加快资金回流：多资产转换促进平台客户合理交易，合理奖励营销方式，
让厂家把钱握在自己手中。避免现金流风险：我们知道，如果一个新项目
有大量的现金流进出，这实际上是一种风险。相反，通过向客户提前收款
的方式筹集资金可以大大降低

低生产、制造、经营和管理的风险。保留准确覆盖客户群体：游戏玩法可
与品牌活动和新项目一起使用。

讨价还价活动分为多个区域，准确覆盖刚性需求客户群体，满足不同客户



的需求。把握客户消费理念：直接推送奖励佣金购物积分，积分可以兑换
送货凭证，客户只能在平台商场提取产品积分进行兑换。裂变客户的普通
共享：制造商将生产成本与市场生产成本之间的利润（差价）平均分配给
普通客户，促进客户的普通共享营销推广。

降低促销成本：根据客户的不断裂变，实现早期的排水效果，降低促销中
的资本成本。共享模式、共享知识、共享系统和共享价值。编辑并不容易
。如果你认为我所说的商业模式对你有帮助，记住评论和转发，希望能帮
助你）如果你需要一个完整的计划，软件开发，模式规划，需要了解电子
商务软件或其他方面的电子商务问题。

太爱速度M模式，欢迎部署系统

1。平台资产：消费账户变更、购物积分账户、提货凭证、服务费贡献价
值

2。积分：积分不能相互转移，只能转移到较低级别（注意打开后，整个
平台的积分不能相互转移，只能转移到较低级别）

3。贡献价值：提货后的贡献价值，预约活动冻结约4倍的贡献价值，完成
活动解冻贡献价值，寄售需要支付贡献价值作为手续费

4。结合第二杀死寄售和盲盒销售模式5。流程：步骤：代理与平台购买积
分或消费礼品积分，1：1充值到积分账户，代理积分可以转移到较低级别
的第二步：用户与上级购买积分，积分可以兑换提货凭证后，提货凭证必
须兑换一定数量的产品提货（意味着积分有上限），提货后参与活动赚钱
（不提货不能参与订单活动，意味着实现产品交付，避免平台风险）

第三步：结合有限时间的第二次抢购，在指定时间进行抢购预约活动。预
约活动需要冻结一定数量的贡献值作为押金（冻结金额根据每轮现金变现
金额的4-5倍设定为固定值，主要用于控制磁盘，以确保80%以上的贡献值
处于冻结状态，从而控制日常资金释放，实现平台资金控制），同时，避
免用户在抢购订单后不付款。如果用户在一定时间内不付款，将扣除冻结
贡献值。



第四步是抢购产品，抢购时支付增值部分。例如，对于500元的产品，支
付6%的溢价和30元的价格，不需要支付产品的初始价格（平台暂时不接
受，如果用户需要在后续抢购后提货，则需要补充产品的初始价格）。

第五步：产品寄售，寄售时付款4.85%贡献值即27.71个贡献值作为手续费
。当用户的贡献值不足以支付寄售和货架上的手续费时，您可以找到您的
上级购买或在平台上购物，获得积分，然后兑换提货凭证，从而间接获得
更多的贡献值，并支付寄售和货架上的手续费。

第六步:等待平台第二天结算，得到平台结算67元，包括昨天支付的30元本
金和昨天支付的27元本金.71个贡献值手续费及净利润.1元，(寄售服务费支
付的是贡献值，现在成功1:1变成现金)，还净赚1元.15%，如果需要提货，
需要支付相当于贡献值的4%.85%变现了4.85%的现金，还净赚一笔钱，产
品也是免费的

推广营销分销费用:团队报酬奖励、直接间推奖励等。

注:假设每一轮溢价从6%增加1%，10轮左右的产品价格翻倍，18次接近10
倍，18轮500的产品变成5000，达到5000元的指定价值，平台拿钱自动回购
。如果代理商在5000元后抢单，会给代理商5000分，计算代理商平台的利
润:30分销成本，20个产品成本。平台的净利润控制在25%-30%左右贡献值
增加，但整体没有泡沫。平台可以根据日常资金情况决定成功发布多少订
单，实现平台的良性增长。附件:使用购物点1:1兑换提货卷后，平台将获
得共享值。共享值用于参与“活动预约”和“寄售商品”时间消耗。1.在
以下情况下，预订共享值可以解冻:当用户抢购订单并完成一键寄售时，
冻结的共享值将被解冻；
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