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产品详情

以疫情而言，管控自然势在必行，由此导致的结果就是无数实体店，面临着临时关门，或者即使开着门
也门可罗雀的悲哀。

人生在世，不如意事常八九。

当挫折和灾难来临的时候，有人坦然面对，有人无休止抱怨，如何应对，彰显着每个人的情商。

尤其是在创业的过程中，对于突发事件的应变和处理，更是家常便饭。

疫情之下，许多线下门店的强制关闭导致大量非网民的客户流失，线下门店的关闭对于一些线下直营加
连锁的护肤品企业简直是灭顶之灾。

门店关门，销售无门，产品和原料都大量积压，现金流断裂。。实力稍强的企业会逐步向线上线下结合
的经营模式转型，而一些小型的护肤品企业除非早有线上，否则只能是自生自灭了。

这里不由得感叹一句，还是当初选择线上赛道的一些企业棋高一着啊。

站在风口上，猪都能飞起来。

但飞起来之后如何运营，如何守住“江山”，同样耗费心神。外人看到的往往是老板的无限风光，但这
风光背后的焦头烂额，却很少提及。

客观来说，就算是没有疫情，也有流量高与低的差别，挫折来临，如何调整，考验着当局者的决策力和



格局。

随着互联网时代的不断发展，传统的线下零售模式已然慢慢被淘汰，在网络技术的日渐成熟，如同一剂
催化猛药，加速了零售商的升级改造，消费者也有了多元化的选择，销售更加自主了，这种新模式开始
崛起，传统的零售行业陷入了尴尬期。

这里可以简单介绍一下思购

据思购臻选负责人介绍，思购臻选的核心理念就是让每一个人都能创造价值，都能轻松赚到钱。那么，
思购臻选是如何实现的呢？

在思购臻选，有一个玩家权限，这个权限的优惠非常大。它是链接思购臻选平台与社交圈层的存在，以
丰富的产品、新颖的玩法，获得更多的收入。不仅如此，作为玩家，除了购物省钱之外，还能获得其他
途径的收入，比如推荐玩家获得100元一人的报酬。

作为普通的用户，虽然不能获得玩家的权限和优惠力度，但是也能得到一些实惠，比如优质好货。现在
，大家都担心买到假货，买到高价货，而在思购臻选，这一切都不需要担心。因为思购臻选与全球数千
品牌商合作，精挑细选，为中国消费者提供优质好货。

为了保证产品的品质，思购臻选还与商家签订协议，假一赔十，保证质优/价廉，童叟无欺。另外，为了
让大家获益，思购臻选还对用户进行了海量的补贴返利，只要你在这上面购物，就能享受这些福利。
思购臻选迅猛的发展势头

2019年，思购臻选在网络上横空出现，短短一个星期，它就在朋友圈中刷爆屏，每天都有大量的人咨询
、关注、加入思购臻选，每天也有大量的人从中获得收益。由于思购臻选的产品确实是优质好货，物流
仓储空间大，速度快，因而体验度非常高，客户满意也很高，分享推广思购臻选的人比比皆是。

思购臻选深入挖掘S2B2C的优势，不断整合全球优质资源，砍掉中间商差价，让用户能通过思购臻选获
得zui低价zui优质的商品的好处，同时通过成长型培训，让每一位加入的朋友，即使是电商小白，也能瞬
间解锁电商能力

仔细分析一下，其实思购模式是挺不错的，只是它的模式泡沫太大。

类似思购的模式还有大爱速M 盒格速M

1 平台对接团队长/代理，由团队长等有身份特权的会员先向平台充值购买积分。

2 消费者需向自己的团队长手上购买积分。

3 消费者再拿购物积分兑换提货券。

4 兑换提货券之后平台在1:1的赠送共享值。

三、使用规则：

1.通过购买商场原商品和推荐人转账获得的购物积分，可兑换优惠券。兑换优惠券达到平台规则设置的
优惠券金额时，消费者必须在平台商场提取商品。提取后，平台将根据消费者的提货时间安排交付，因
此相应的优惠券将被清除。

2.共享值通过兑换提货券同时得到，可以用于预约抢购活动，支付上架务费（可冻结可解冻）。



3.消费者可以快速使用产品。例如，当兑换的优惠券达到1000元时，消费者必须提货，否则消费者将无法
继续参与平台活动。

4.提货券是提取商品的唯一权证，当提货券没达到平台规定的提货值时，消费者想拿到产品，那就需要
在向推荐人购买积分去兑换。

四、玩法详解：

每天有多次活动。活动开始前5-10分钟停止预约，下一次可连续预约；每个活动分为多个活动区域和多
个活动区域；如果您预约不同的活动，您可以以不同的价格购买订单，并且需要冻结的共享值数量也不
同。如果共享值不足，您不能参与活动，您需要向推荐人购买积分兑换。

①当消费者抢购订单时，需要点对点支付给产品所有者，平台可以转售下一批消费者抢购您的产品，如
一键寄售上架产品；

②产品每次从新上架转卖都会溢价6%

其中具体平台玩法公式如下：

上架服务费（扣除共享值）=买入抢购价*上架服务费比例

卖家收益=买入抢购价*卖家收益比例

挂售回款=买入支付价+上架服务费+卖家收益

挂售金额=买入抢购价*寄售上涨比例

据知情人所说算下来，是没有泡沫的。营销模式有很多，怎么选择是考验当局者的决策力和格局。

总结。对企业来讲成功转型很难，有的受限于商业模式没有转型的可能，有的受限于创始人的思维和背
景举步维艰。

对个人来说转型也不容易，清楚评估自己能力象限、把握行业发展趋势、结合自身特质和诉求，在不断
变化的职场环境中，更好地适应下来，不断提升自身核心竞争力，是zui重要的事。
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