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产品名称 越拼越幸运的
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公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

拼购是近几年新出的一种电商模式，是指通过电商等平台将有购买相同产品的消费者聚集在一起，然后

通过拼购模式来减少中间环节节约成本，用低价买到优质商品。商家可以利用拼购商城的优势面结合拼

团活动跟拼团奖励的玩法，通过分享的方式，让客户享受拼团的优惠，带动大量客流量，聚集人气，又

能调动大家的购物欲望，提升客户活跃度，进而促进成交。对于消费者来说：借助网络将有相同购买意

向的会员组织起来，用大订单的方式减少购销环节，厂商将节约的销售成本直接让利，消费者可以享受

到让利后的最优惠价格。对于商家来说：带动大量客流量，聚集人气，又能调动大家的购物欲望，提升

客户活跃度，进而促进成交目前，市场上最普遍广泛的模式，就是分销，这个模式于2015年出现，至今

也有6年时间了，这个模式已经广为人知，对于用户来说，已经没有那么多吸引力，回顾市场模式更新。

拼购1.0版本（类似于拼多多，就是人满开团，人人均有产品，就是一个很普通的方式）只有消费者需要

才会来玩。



拼购2.0版本（中奖拿产品，不中奖原路返回金额+额外收益）消费者不需要商品也可以来玩。但是，随

着市场发现，大多数用户想着不中奖，可以拿额外收益，而中奖用户因为产品堆积过多，所以逐渐不想

参与活动

拼购3.0版本（加强了对中奖人的补偿和奖励，且不中奖人也有一定的补偿）

拼购的营销应用是以“让利用户”为运营导向，让消费者在购物的同时，还能体验到全新社交电商带来

的红/包乐趣和参与感，同时让平台、供应商以及线下门店实现更高的流量转化率和复购率

什么是“全民拼购”？

【全民拼购】模式结合了当下流行的“社交电商”和“购买玩法”，通过更加人性化的全民奖励机制，

最大化产品销售利润，让参与群的用户受益。在鼓励用户参与和分享的同时，还可以带动平台上产品的

销售，达到“各方共赢”的效果。

1．门槛极低，参与必赚

参与门槛有限，所有用户均可参与活动，参与团战，无论中奖与否，一律中奖



2、有机会“免费拿取产品”

获奖用户可获得100%的“购物金”，后续参与活动均可返还。三方专用存款账户（如威信�财付通），

安全有保障

4、无泡沫、零风险

所有奖励来源于产品销售利润和品牌广告支出，无泡沫、零风险，合理合法。

5．参与灵活

用户可以自由参与不同价格（产品）的团体活动，中奖后可以自由选择产品或等值购物币。

6、奖励可即时到账

订单完成后，奖励可发送至用户找零账户，用户可根据平台提现规则提现。



7、可玩性强

用户不仅可以获得现金奖励，还可以通过“分红积分”，获得平台额外奖励的每月分红。

8、无收入上限限制

不限制参与次数和收入上限，秉承“参与越多，分享越多，收入越多”的原则，工作越多，获得的越多

具体操作如下:

1、用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货

成功)，7人不中奖（买货失败）。“无论成败，皆有所获”

2、3人中奖(买货成功) ：7人不中奖（买货失败）

可获得相应价格的产品或等值的购物币；平台全额退回参与拼团的款项；



可获得（商品价格）100%的“购物基金”； 可获得（商品价格）5%的广告奖励；

可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)； 可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)

可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

用户若参与同一个拼购活动连续中奖3次(买到优惠商品)，后续该用户继续参与该拼购活动则将连续10次

不中奖，让其它用户也能有机会买到优惠商品！

各电商平台不断造势的场景下，流量从最初的平台流量转移到社交流量领域，流打造社交流量，从单一

的小个体不断分享演变社群聚集流量，大大降低了流量的成本价格。
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