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马云刘强东都惊掉了下巴，电商居然还能这么做，曾经短短四年圈粉
千万，宝妈会员甚至能翻身上市，成为中国会员制电商，彻底颠覆了
传统的电商平台。云集到底是用的什么顶尖商业模式？其实啊，云集
的套路是互联式盈利思维顶级的商业模式——会员制合伙模式，接下
来呢，小编就给大家揭秘云集的会员合伙模式，一定会受益匪浅，不
光是电商可以用啊，融资，餐饮、服装、辨证等等各种传统企业都可
以直接套用。点赞收藏。

一、云集的商业模式解析

实现裂变式的的会员合作，简单的说就是把用户变成会员，把渠道上
变成合伙人，也就是说，你不光买他的东西，他要卖他的东西，把花
出去的钱呢，在社交关系链把它赚回来呢，具体咋做呢？很简单，云
集的会员客户一共三级，一级店长，二级主管，三级经理，值得所有
的老板认真研究。

第一，一级店主，不用囤货，库存压力通通没有，你只需要交398就能



够成为一级店主当老板儿，云集总部呢，提供一件代发的服务，售后
、物流系统等都是由他们来做，消费者自己购物省钱，大概享有5%-4
0%的返利，分享购物呢赚钱，社交关系链在你这里买东西，你能够获
得15%的佣金，如果邀请朋友也成为店主呢，还能获得40个云币，相
当于40块钱，可以在平台里面消费者。

第二，二级主管，门槛得有100个一级会员当你的手下，既然拿到底下
店主15%的利润，又能够赚介绍费，一个会员奖励150块，而且消费者
自己购物还是一样，返利5%-40%，更刺激的还在后面。

第三，三级经理，相当于总部的高管，当上经理之后呢，你能够拿两
级，靠规模来赚钱，门槛是你底下的店主人数达到1000人，培养主管
达到30名，这个时候你自己一瓶398的会员，你提成150块，那你底下
的人拉一个398的会员呢，当然他拿150块的提成儿，你渐渐拿80块的
提成，因此如果经理手下有30。主管，现在店主这样就构建了一个庞
大的二级分销体系，也不用发工资，扣5%的团队利润分成，就开始容
易干成年薪千万的创业者。很明显云集就是通过这套会员后果迫使让
团队和业绩无限裂变。而且呢，不止云集这样的大企业可以用啊，像
传统的中小公司照样可以用，效果非常好。

我们有个客户，他的下游呢是渠道分销商，每年的业绩五千万左右吧
，但问题，这渠道不稳定，没有忠诚度，常常呢，这个公司就是上游
先打款，下游呢在赊账，结果呢，到自己手上连发工资的钱都没有。
后来我们给他设计了一套会员合伙制方案，来锁定下游的渠道上，稳
定公司的业绩，结果呢，一场会销收款1500万，还锁定未来三年4500
万的业务，这样你企业的能力，跟同行马上就拉开差距了，而且经销
商有了忠诚度绑起来了。

二、链动2+1怎么利用社交圈推广

商城里面有一个创业区，专门鼓励消费者消费创业，点进去里面购买
礼包，例如499、699、899等等，数额商家可以设置

消费者a购买，499的礼包，成为了代理身份，他再推荐两个伙伴购买



礼包，那就升级成为了老板

过程中可获得的优惠制度：

1、直推奖：代理a推荐一个小伙伴可获得平台奖励的直推奖100

2、团队奖；老板a每推荐一个小伙伴，可获得平台奖励的团队奖200，
再包括直推那部分，一共有300

3、平级奖：老板a推荐了代理c，当代理c也升级成为了老板c。老板a
可以从老板c的所有收益里面得到10%的平级奖励

4、帮扶制：平台会冻结老板a总收益的20%，除非达到条件方可解冻
，条件为（在老板a最开始推荐的那两个小伙伴，那两个小伙伴也成
为了老板，并且拥有十单的收益）

5、换位制：这也是在第四点，如果实在那两个小伙伴没有完成那样
的条件那么我们就可以开始换位置，都换两个活跃的，已经成为老板
，并且拥有十单收益的小伙伴，到老板a最开始推荐的那两个位置

6、奖励奖和贡献奖，还有v3大身份

三、2+1链动模式的特点

走开制度：跟以往的团队不一样，不需要说一下子要推荐十几个好友
，只是推荐两个小伙伴就可以跳出来升级做老板

留下制度：最开始推荐的那两个小伙伴在用户跳出来之后就留给了用
户的上级

二级分销：在国家允许的二级分销范围内进行合法裂变，没有泡沫，
零风险



帮扶制度：为保障每一位消费者来参与商城购物都有实际性的收获，
可以完整的裂变下去，并且获得自己对应的收益

四、2+1链动模式数据参考图和用户提供图

来自真实提供的数据

五、2+1链动模式风险问题

模式都只是营销工具，主要是结合卖货来引流推广的作用，模式做入
口，线下要做好服务，商家要实际性的发货。而且控制在国家允许的
二级分销范围，是合法的裂变。关于模式这块也已经由法务部评估过
模式风险问题。想要了解的也可以找小编提供信息。

所以呢，老板一定要记住，把你的认知和思维空间打开，这个极度重
要，从卖产品赚差价，创业并不是每个人都去开家公司，而是建立一
个大平台，然后用社会的人、社会资源、社会的钱为社会办点事儿，
顺便呢自己赚点钱，这就是企业家。如果你看了有收获，也想学习落
地会员制合作模式，这里面除了云集的会员合伙模式之外呢，我还深
度帮你讲解了如何把客户变成投资者渠道上的事业合伙人模式，如何
让客户疯狂的转介绍的待业合伙人模式，如何在开店之前先把成本收
回来的微互动模式，还有未来五年的黄金赚钱商业模式，包皮模式、
S2B2C模式、F2C加c Tom模式以及加盟合伙模式等等啊，不管你是做
公司的，还是开工厂，以及做实体门店，都能帮你找到未来。
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