
拼多多关联销售有哪些技巧？

产品名称 拼多多关联销售有哪些技巧？

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
问：什么是关联销售？

所谓关联销售，是指用户在商店购买了一件商品后，通过商店的各种引导刺激，促进消费者再次购买第二、第三、第四件商品，从某种意义上说，这实际上是一种捆绑销售。（创鑫文化专为商家提供抖音/快手/淘宝/拼多多/小红书卖货帮助，包含账号定位、蓝v认证、代开店铺及精选联盟、代开橱窗小黄车，只要你想在短视频平台上卖货，我们都可以一站式解决。有需要可以滴滴我们~欢迎打扰）
问: 关联销售的好处是什么？

好处一：让消费者更深入地浏览商店，提高转化率，如果消费者不喜欢点击到的产品，也许会喜欢相关的产品。如果消费者不仅喜欢相关联产品，点击产品并购买了，从而增加了消费者的订单量。即使消费者看到相关产品不购买，也可以提高产品的曝光率和点击率。

好处二：消费者同时下单购买多件商品，不仅提升了店铺的客单量，同时也大大提升了店铺的利润。另外，同一个消费者在店铺同一时间购买多个商品，快递包裹只需要发一个就可以了，比不同的客户下单同一个商品，多个快递包裹，。结果是销量是一样的，但是前者节省了快递费，这样我们就可以花少量的推广费用带动其他销售获得更高的回报，让我们的网店经营不亏本。

好处三:关联销售让引流款带动店铺的整体销量、提升利润、带动滞销品，使店铺的销售率维持在一个较好的水平。
问: 关联销售有哪些搭配技巧？

1、关联互补：例如洗发水可以选择搭配护发素，因为买洗发水的人也会购买护发素，短袖，上衣可以通过搭配裤子或裙子，大部分消费者会觉得走三家不如走一家，互补类产品关联到一起，很容易出现促成关联下单。

2. 关联利润的引流：从商户的角度来看，将流量较大的产品与利润较大的产品挂钩，用于盈利，提前让前期的推广费用得到相应回报。做我们让我们的店铺不赔钱。

3.同类产品关联:有些客户会下很多件订单，尤其是服装。多件下单很容易，只要不是重复的款式，而是同类型不同款式。

4.让引流款带动滞销款：目的是清理销售，有必要突出优惠优势，可以发送优惠券或设立特殊区域。



5. 爆款产品带动潜力爆款产品：建立一个爆款群，不依赖单一的爆款产品，减少销售波动，使爆款产品健康迭代。
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