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产品名称 拼购电商— —拼团购物的新模式，你知道吗？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

拼购电商是以拼团购物方式为主的电商，本质上是早已出现的团购模式，
但其中的社交属性比以前的团购更强。和传统电商相比，拼购电商zui大的
特点是朋友推荐、凑单拼团、砍价等社交方式来选购商品。拼购平台可以
花费一次引流成本来吸引用户促成开团，用户为了可以尽快得到订单将自
己的订单分享在自己的社交平台上，拼团信息在传播的过程中也可以吸引
其他人再次开团。价格优惠，深受大家的喜爱。

以下是小编给大家带来的一些讲解：

1、秒 杀活动：商家在某段特定的时间内，降低产品的价格，主要目的是
为了促进消费者在平台上进行抢购，一旦过了这个时间，那么价格就会恢
复原价。就是这种销售模式大大地促进了人们的购买欲望，吸引了大批的
用户关注。2、导购分销：导购分销的目的在于让商家快速地找到分销商
，然后再通过分销商分享小程序店铺的方式，帮助商家进行产品的宣传推
广，从而获得一部分佣金，实现多个渠道的销售模式。



3、商品板块：垂直细分产品内容，对于用户来说，寻找起来会更加的方
便，以为只需要去对应的板块查看即可，如果能上传商品的短视频，那么
可以让用户一目了然，让用户更加快速的完成消费。4、拼团购买：就是
用户邀请好友一起购买，商家可设置为几人拼团，然后用户邀请达到人数
即可拼团成功。

5、售后服务：为了提高用户使用体验，平台会根据用户的拼团结果来告
知用户是否拼团成功，让用户快速了解自己的拼团结果。

6、商品内容多样化：作为一个类似电商类型的APP软件，为用户很好得
呈现商品的信息是很重要的，用户对商品具有一定的了解，才能保障消费
者的利益。用户能通过各项数据化、信息化的模式了解商品的各项信息。

7、积分兑换商城：用户在完成拼团购物的环节之后，能够获得相对于的
积分，这些积分能够在积分商城当中购买到他们心仪的物品，激发用户的
购买欲。8、客服交流平台：通过拼购APP软件能够实现用户在平台上的
在线交流沟通，用户如果有问题，只需要通过线上平台即可进行相关事项
的提问，由商家客服在线上端为用户解答疑惑。

传统电商向社交电商转变是必然的发展趋势，拼购电商作为社交电商zui重
要的模式之一，通过建立薄利多销的“供应-流通”体系，改变了电商行
业的生态格局，有着巨大的发展前景。目前拼多多先入为主，暂时引领拼
多多电商领域，未来几年，苏宁拼购、淘宝特价版、京喜等电商巨头将凭
借各自的优势、技术与战略进一步发力，拼购电商领域竞争将更加激烈。

因此，从供需两端理解拼多多，“低价拼购”仅仅是结果，其背后是技术
升级驱动的“商品找人”模式、变革传统供销路径的“产地直采”模式、
爆款单品在微信社交流量实现裂变传播。三者结合，才构成了拼多多当下
的“拼”模式。
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