
微信直播间怎么增加人气，小程序直播怎么提高直播场次

产品名称 微信直播间怎么增加人气，小程序直播怎么提高
直播场次

公司名称 天津联合尚世网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天津市南开区黄河道与广开四马路交口西南侧格
调春天花园34-3、4-1504-06（注册地址）

联系电话 1893920100 18939200100

产品详情

微信小程序直播间怎么提高人气

1、实时交流微信直播的优势就是能让商家和用户进行实时交流，商家们应该将这个优势把握住，要在直
播过程中多和用户进行交流，尽量回答用户的问题，这样能让用户更加了解产品，拉近商家与用户的距
离，微信直播的人气才会一路高涨。

2、通过宣传推广通过宣传推广是提高微信直播小程序人气的常见的方法，商家可以把宣传分为两个部分
，分别是微信宣传和其它平台宣传，微信直播小程序依存于微信，微信基于有腾讯生态流量的扶持，因
此商家要让直播的信息被更多的用户所知道，包括新老用户，对于老用户，商家要主动告诉他们微信小
程序直播的相关信息，比较好的方法可以通过公众号推送消息或者在微信群聊发布信息，以此宣传直播
的信息。而其它平台上的宣传推广工作也差不多，但具体在哪些平台上宣传也有讲究，商家应该选哪些
人气高的平台，例如微博、知乎等，这些人气比较高的平台也能让商家得到不少的观众。

3、优惠福利环节优惠和福利是很多用户看重的东西，商家可以在微信小程序直播的过程中给用户设置一
些奖励，例如评论抽现金抽优惠券等，这会让用户有观看微信直播的兴趣，微信小程序直播的人气也会
更高，这样就会吸引更多用户来观看直播。

小程序直播人气如何提升

微信小程序直播间热度怎么提升?有什么速成的方法?当然，这里面有个捷径：把‘我的直播间’提升到1
000名，这样你就会有机会参加越来越多的线下活动。

这一年多的时间里，我看到越来越多的小程序成长为知名的社交电商平台，这是我心目中直播行业的一
个里程碑。如果说要打造一个小程序的成长商业生态，应该具备以下几个核心要素：从小程序商家、企
业、产品、工具、服务，进一步向产业、平台、生态扩展。直播间这一个具体的场景，必须能够延伸出
场景生态。直播间主要是直播一些新的玩法。用户如何观看?如何互动?如何购买?这些并不能体现电商价
值，也不能体现社交电商价值。



小程序直播间，主要是看重场景带来的强社交价值。直播间有个卖货功能，直播里的卖货只能进行付费
，而不能是免费的，电商平台通过直播间鼓励买家进行付费，形成交易后，再通过传播电商产品获得一
定的佣金。这一个场景中，直播间是你可以获得很多转化成本的场景。从直播间提升名次的三个技巧：
售卖虚拟商品要提升商品的销量和溢价能力，必须需要做好内容，做好内容必须进行一场精品直播，小
程序直播间的使用最好是通过有内容的直播，比如原创号，原创者利用自己的号进行一场直播。

直播时一定不要插入公众号，小程序以及二维码广告等，最好是一句话带过。要说出你的观点，说出你
的品牌，这对粉丝来说是最有价值的。2、拆分最小化需求直播间一定要进行低成本的拆分，卖家、工具
、服务，逐步从功能逐步割裂。因为粉丝做购买决策时，是一个全功能的解决方案，小程序做直播间，
同时把产品打造成一个更加聚焦的功能，用户不管是什么场景下，只会买小程序能解决的，只能看小程
序。沉淀资产这个场景越来越强调流量转化，流量一定要沉淀下来，进行一次拆分整合，比如，把微信
内流量沉淀到自己的鱼塘，把公众号流量沉淀到自己的鱼塘，再把自己的公众
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