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产品详情
宝妈开网店怎么样。看到一块市场里面潜力很大，看到一个领域里面也有很多人在赚钱，有的朋友会说他的那些东西我都会，但他的那些产品我也有，我还比他更好，我的服务也比他更好，但就是做不起来。那这个怎么破？

其实这个答案已经出来了，就是这个关注同行、研究同行，因为道理很简单嘛，就是这个知己知彼，百战不殆。有的粉丝又讲了，我关注了，要不然我怎么知道他做的好？我只能说你关注的还不够研究。还不透，我们要深入的研究对方在干什么，才能知道自己下一步要干什么。

很多人这个钱没赚到，宝妈开网店怎么样。但是每天他还挺空闲的，不知道自己要干什么，然后你通过这个关注同行，你就能找到自己的一个定位方向，也知道每天该干什么不该干什么能赚钱，特别是能做到这个头部的同行一定是有方法的，你赚不到钱一定是哪里做的还不够还不足，细节上或者说做得不到位这些都是我们要向这个同行学习的开始。那个创业的时候，我也是很反对，说是去关注同行，去研究什么的，其实他们也没有什么牛逼的，觉得什么东西都比他们厉害，总是看不起他们。
就像我们之前那个做电商的时候，总是喜欢花这个大价钱到这个全国好，去找那个蕞牛的那个培训机构，要去学这个英语，学这个技术。当然这些也是有用的。宝妈开网店怎么样。但是后来才总结、才反思，其实这个同行才是我们蕞好的老师。很多这个方法很多，这个答案其实就是在这个同行那里，后来我们就自己扮演这个客户嘛，那去跟他们这个客服聊天，去买他们的这个东西，然后跟他们这个聊，看他们怎么回，特别那个节假日这个活动前期哈都会跟他们去聊这些东西，要从那里得到一些宝贵的经验，然后复制到我们这里来进行一些这个改良。

尤其是现在有很多人做这个字眉呀，还有一些做这个小视频、短视频的这个抖音火山啦，你一旦是关注这个同行之后，你的收获你会发现很大很大你会发现你多了很多老师。关注同行真的是我们的秘密武器，因为同行是我们这个行业中蕞 专 业的前辈，是我们的这个实战的导师，他们吃过的这个盐真的比我们吃过的饭还多，所以说我们要时刻的这个死盯着同行。

他们每天在做什么，他们是怎么引流的呀？他们是怎么赚钱的呀，他们的这个成交号是怎么打造的呀？宝妈开网店怎么样。因为我们所有的这个赚钱的秘密都在同行这里，不管是哪个领域，一定有非常厉害的这个同行，这个竞争对手，因为这个厉害的人他就琢磨一件事情，那就是赚钱，你会发现关注了一个同行不行，可能你觉得他不行不如你，那你就多关注，你可以关注一千个、两千个？甚至一万个对手什么秘密都出来了，我们只需要这个关注同行，然后在那分析同行，挖掘一些套路，测试完善，在自己再进行一些改良，要调整、放大就可以了。这就是我们踩着这个巨人的肩膀状，然后这样就更加的容易成功，也会这个得到蕞好的一个结果。当你做任何一个领域吧，任何一个项目，你能把你这个行业里面的同行，百分之八九十的都关注个遍，然后你挨个去。分析，那么接下来就不用这个老师讲，你都知道自己该干什么去了。

比如说像做这个抖音，这个短视频，怎么样一个垂直定位，要做内容是怎么样搞这个原创，怎么样这个引流是吧？怎么样转化，还要收集素材呀，什么算热门、涨 粉，宝妈开网店怎么样。这些都可以从中国那里得到，只要你能做到这些话，你这个心里面的很多很多疑问其实都会有结果的。接下来因为你知道你自己该干嘛，是吧？怎样做才能更好，什么时候能见到你想要的结果，然后就一清二楚，一目了然了。哪怕后期有一些这个平台，然后它会升级嘛，一些规则变更，就像前面提到的那个粉丝问我，他就说他的那些平台怎么没有这个展现量，没有这个阅读量、播放量，就是一些规则变了嘛。（创鑫文化专为商家提供抖音/快手/淘宝/拼多多/小红书卖货帮助，包含账号定位、蓝v认证、代开店铺及精选联盟、代开橱窗小黄车，只要你想在短视频平台上卖货，我们都可以一站式解决。有需要可以滴滴我们~欢迎打扰）

如果你能关注这么多同行，其实你看一看同行就知道了，也不用去在这里找那里找这个方法，找这个原因。所以说这个你没有方向的时候，你这个关注同行这一招一定要掌握，宝妈开网店怎么样一定要学会，不仅可以帮助你省钱，更重要的是可以帮助你识别同行，然后帮助你赚钱。尤其是刚刚开始接触一个平台的时候，如果我们什么都不了解，直接上来就干，这个时候其实很容易吃亏的，很容易这个犯错的，当然说适当的试错是可以的，我们能避免就避免嘛。至于这个下面具体如何关注，怎么分析，怎么去挖掘一些这个套路，然后测试完善。

然后这些的话先给大家这么一个思路吧，后面我因为在设计的细节真的太多了，我后面就是陆续的这个分享哈，我们先掌握大概的一个思路，可以先去着手去干。
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