
链动2+1分销系统，通过其他中间渠道来分销产品？

产品名称 链动2+1分销系统，通过其他中间渠道来分销产
品？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

随着经济水平的不断提高，面对大量消费者群体，企业既要生产提供满足市场需要的产品或服务，又要

做销售，在保证成本的同时，尽量快速地将产品或服务传递给目标消费者。这对企业来说，即使有可能

做到，但是也非常费时费力的。因为这样未必能达到企业收益最大化的目的。

于是，分销就出现了，通过其他中间渠道丰富而发达的市场体系来分销产品，就成为市场经济的常态。

1.对供应商来说

不需要自己花费力气做销售，专心负责生产产品即可，省去厂家既要忙着生产，又要忙着销售的双重压

力，在人力物力财力成本分配方面更会加合理。而且对供销商来说便利性会很大，大多数的渠道商不仅



能销售，还能处理售后问题，给供应商解决了很多的问题。

2.对渠道商来说

没有进货、囤货的压力，也不需要花费货物成本，有订单直接给到厂家，由厂家负责发货，杜绝了囤货

的风险。并且不需要花费太多资金，只要渠道商有市场，那么就等于是0成本换高利润。

3.对消费者来说

渠道商的渠道越多，代表市场越大，那么接触到的消费者就越多，也就是说有越来越多的消费者买东西

更方便了，对消费者来说是好事情。

分销是一种经济趋势为了达到用低成本获得高利润的目的。分销的好处对供应商、渠道商、消费者三方

来说都是正向的，相信在未来经济，分销所占比重会越来越大，发展也会更快。

然而怎么搭建分析系统，我们以链动2+1分销系统为例，

链动2+1模式框架：代理、老板



代理：购买"499" 元礼包获得该身份

老板：直推2个“代理”,获得该身份

链动2+1奖励机制：平级奖、见点奖、平级奖、帮扶基金、分红奖

1

如图1所示，我购买了499礼包，成为了代理身份。后面推荐了A1跟A2购买礼包，获得A1与A2的直推奖励

，同时晋升成为老板身份。A3是我推荐的第三位因此我称它三号线，三号线才能获得见点奖，所以A3发

展下线B1,B2，我（老板）就能拿到见点奖200,如此类推。

商业模式玩法：每一个代理晋升为老板的同时，都需要给上级代理留下“两个原始种子用户”，咱们这

里就俗称“感恩机制”。
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如图2所示，团队结构,之前我直推的A1跟A2，留给我的上级（这里假设我的上级是平台）发展团队，而

“我”成为了老板身份后跳出来发展团队。

帮扶机制（平台强制任务）：完成平台任务可享受100%全额收益，未达标者就只会到账80%，剩余的20

%，则冻结在个人的独立帮扶基金池中。

2. A1和啊A2团队伞下订单超过10单

本机制主要预防下级脱离的时候留下两个不动的小号或僵尸账户，实现真正的下级帮助上级发展团队

升级老板之后有更多的分红机制

平级奖:

老板拿平级老板的收益的10%（平一级）这里的基数也是自定义的。

假设A老板推荐B,B推荐了B1,B2,这时候B也成为了老板，这时候A和B都是老板，假设B老板做了10000的收



益，那这时候平台会补给A老板

1000元的收益，这样即使下级升级上来，上级还是有收益可拿。

走人、留人机制:走1个，留2个； 收益:400元

走2个，留4个； 收益:800元

走4个，留8个； 收益:1600元

走8个，留16个； 收益:3200元

如此类推... 团队如每人直推2人为例，个人总收益为

直推和团队见点奖收益=100+100+300+200*2+200*4+200*8+200*8+200*16+200*N

平级收益=（300+200*2+200*4+200*8+200*8+200*16+200*N）*10%

链动2+1分销系统，简单介绍到这，模式假设性问题比较多，像模式算法等问题各位读者对此感兴趣的可

以后面咨询国鸿。



链动2+1模式，能够让用户主动去发展，让身边更多的人来参与的必定是需要一个非常合理合规并且高收

益的奖励机制，二级分销，高收益奖励机制，走人留人机制，都是这个模式的亮点。

电商行业崛起，消费方式便捷，随着思想不断进步，人们已经不满足于优惠性质的消费，用户既想拿到

物美价廉的工厂直销的产品，又想互利共赢式的消费模式。链动2+1实现满足人们这种互利共赢的需求，

它是对消费者和工厂双方互利共赢的模式。

对于工厂来说，工厂已经是物美价廉了，但是工厂供货给商家的利润肯定是不如供给用户端高，如果要

宣传推广的话，对工厂来说，最好的方式就是品牌广告效应，找大牌明星来打广告看效益，这就需要很

高的经济预算，这也是有一定的风险，不一定打广告就一定有效果。

2+1链动模式就解决了这个宣传问题，它是一种直销的模式，省略了很多中间商，让厂家直接到达消费者

，从而让消费者去推广消费者，里面的模式鼓励消费者参与并增加消费者。

微三云系统的创新优势:

1. 所有模块数值自定义，



2.强大的支付解决方案:同时支持10多条支付通道，为平台收款、分账、代付保驾护航(你懂的)

3.安全的系统底三架构�平田分布式微服务架构底层和应里层分开两个服务器部署，防里发架构设计，

系统安全非常有保陪

4.独有系统迸发架构:支持每秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负载均衡

、消息中间件、流控、读写分离

可针对企业现状，诊断分析进行定制化方案输出，帮助企业解决市场、产品、品牌、营销运营等多种需

求。深耕互联网10年，打造了5大产品线，上百种营销应用，帮助30万+商家平均提升卖货效率300%。可

为企业提供管理咨询、招商系统、培训系统、媒体宣传⋯⋯为客户塑造品牌核心价值，打造最优品牌效

力。

针对企业进行定制化研究，结合产业洞察及竞品分析，满足企业品牌私域化运营需求。

可帮客户分解模式，提供运营方案，并对接优质代运营服务商，协助其尽快落地运营。
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