
【全民拼购】【全民秒购】促进流通新业态、新模式— —逻辑与玩法

产品名称 【全民拼购】【全民秒购】促进流通新业态、新
模式— —逻辑与玩法

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

当新冠疫情大肆卷土重来，全国的生产生活也受到了极大影响，许多企业
的运作遭遇困境，部分甚至陷入停摆。在积极配合疫情治理外，如何利用
科技智能抗疫，有效减少社会损失，成为众多头部科技企业的重大命题。
随着全球经济下行，党中央、国务院高度重视发展流通扩大消费。为推动
流通创新发展，促进商业繁荣，激发国内消费潜力，更好满足人民群众消
费需求，促进国民经济持续健康发展，《意见》提出了20条稳定消费预期
、提振消费信心的政策措施。

促进流通新业态、新模式发展: 顺应商业变革和消费升级趋势，鼓励运用
大数据、云计算、移动互联网等现代信息技术，促进商旅文体等跨界融合
，形成更多流通新平台、新业态、新模式

一、模式亮点

1、门槛极低，参与即赚

参与门槛限制，所有用户均可参与活动，并且参与拼团，无论中奖与否，
均有所获



2、有机会“白拿”产品

中奖用户可获得的“购物基金”，后续参与活动可全部返回，等同“白拿

3、资金安全保障

所有资金通过可信第三方专项存管账号（如微信�财付通），安全有保障

4、无泡沫，零风险

所有奖励均来源于产品销售的利润和品牌广告支出，无泡沫，零风险，合
理合法。

5、可灵活参与

用户可自由参与不同价格（产品）的拼团活动，中奖后可自由选择产品或
等值购物币。

6、奖励可即时到账

订单完成，奖励即可到用户零钱账户，用户按照平台提现规则即可把零钱
进行提现。

7、可玩性极强

用户不仅可以获得现金奖励，还可通过“分红积分”，获得平台额外奖励
的月度分红。

8、无收益封顶限制

无任何参与次数和收益封顶限制，秉承“越参与，越分享，越收益”的原
则，多劳多得

二、什么是“全民拼购”？

【全民拼购】模式是结合了当下流行的“社交电商”与“拼购玩法”，通



过全民更人性化的奖励机制，将产品销售中的利润大化让利于参与拼团的
用户。激励用户参与、分享的同时，也可带动平台产品销售，实现“多方
共赢”的效果。

三、拼团玩法

为提高品牌关注度，提高公司决定对部分产品进行限时特价优惠活动，规
则如下；

1、用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满1
0人后即开团，3人可中奖(买货成功)，7人不中奖（买货失败）。“无论成
败，皆有所获”

2、3人中奖(买货成功) 7人不中奖（买货失败）

可获得相应价格的产品或等值的购物币；
平台全额退回参与拼团的款项；

可获得（商品价格）的“购物基金”；
可获得（商品价格）5%的广告奖励；

可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；
可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)

可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

用户若参与同一个拼购活动连续中奖3次(买到优惠商品)，后续该用户继
续参与该拼购活动则将连续10次不中奖，让其它用户也能有机会买到优惠
商品！

以下是小编新分享的新模式

一、前提，如何理解全民秒购？

技术创新电商平台应用领域，结合现阶段火热的寄售与盲盒卖货方式，让



用户购物的同时又积极主动参与活动宣传

也就是相当于把握住了用户的真实要求，平台把生产成本至销售市场销售
价之间的利润(差价)从新分配，可以直接用于吸引用户，让用户先可以直
接赚钱，在到消费产品体验，根据产品效果形成消费习惯，转化成忠实的
用户持续为平台创造财富，让用户参与分配利润，在分利润的过程中把产
品推广出去，增加用户对平台的互动粘性，实现高复购

二、运用规定：

①根据购买商城售价产品、推举人转帐获得的【购物积分】可以换取提货
券，1:1换取获得，换取的提货券在达到网络平台规定设定的提货券额度，
规定顾客就须在网络平台商城系统上网上商城产品，网上商城后网络平台
会根据顾客提货的日程安排发货，故清除相对应的提货券

②共享值根据换取提货券与此同时获得，可以用于预约抢购活动，付款上
架费（可冻结可解除冻结）。

③为了让顾客可以快速地运用到产品，比如当换取的提货券达到1000元值
时【网络平台自定义】，顾客必须要进行提货，不然顾客将无法继续参加
网络平台的活动

④提货券是网上商城产品的唯一权证，当提货券没达到网络平台规定的提
货值时，顾客想拿到产品，那就需要在向推举人购买积分去换取。

三，操作流程

1、平台项目对接精英团队长/代理商，由精英团队长等有个人身份权益的
vip会员先向平台在线充值购买积分。

2、顾客需到自己的精英团队长手上购买积分。



3、顾客再拿购物积分换购提货券。

4、换取提货券之后平台在1:1的免费赠送共享资源值。

四、页面展示

五、平台亮点

引流

变向盲盒游戏玩法：根据类似盲盒方式方法抢购产品，延伸性、娱乐性游
戏玩法留住顾客。

顾客裂变营销推广：厂家把生产成本至市场生产成本之间的利润（差价）
平均分配给普通的顾客,促进顾客进行普通的分享营销推广，做到低成本
引流作用。

转换

多种渠道获利：平台服务费、商家和顾客自行充值等多种获利方式方法。

加速资金回流：多资产转换促进平台顾客合理交易，合理获得奖赏的营销
方式，让厂家将钱握在自己的手上。

避开现金流量风险性：我们知道假如做一个新项目有大量的现金流量进出
，这实际上就是风险性，反之根据预先向顾客收款的方式方法筹集资金，
可以大幅度降低生产制造运营管理风险性。

存留

精确覆盖客户群体：该游戏玩法可以配搭品牌活动及新项目使用，砍价活
动划定有多场次多区，精确覆盖刚需客户群体，满足不同客户需求。



抓住顾客消费观念：直推奖赏佣金购物积分，积分可以兑换提货券，顾客
仅能在平台商城上提取产品积分兑换。

裂变

顾客普通的分享：厂家把生产成本至市场生产成本之间的利润（差价）平
均分配给普通的顾客,促进顾客普通的分享营销推广。
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