
三步解决快速招代理，太爱速m商业模式—让企业快速回本拓展市场
，微三云钟小霞

产品名称 三步解决快速招代理，太爱速m商业模式—让企
业快速回本拓展市场，微三云钟小霞

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

谈一谈市场中新产品的商品流通方式，依照代理商折扣优惠进货，逐步囤货，最终货都压在了代理商手
里，销售市场商品泛滥的时期，要想招代理商也是相当的难的，除非是价格和产品质量都是非常的有竞
争的优点，才能更好的征募到代理商，如今拼价钱和产品的时代已经过去了，必须最新的商业模式，才
能更快招募代理，服务项目到终端零售顾客。各种各样商业运营模式迭代更新发生。己经并不是传统消
费，新式交易更能打动顾客，推广平台最直接的可以靠方式引流方法分享机制让消费者自裂变式，传统
行业应该怎么促进消费循环系统、创变实体企业，振兴实体经济？怎么让交易客户参于供应链管理价钱
开展限时抢购需要产品、转卖产品等行为，让消费者客户参加商品流转分配利润，完成交易既劵赚？立
即购物返现

事先声明；自己不做任何平台运营，纯对于市场中方式进行分享和异议点剖析，可找我得到实际材料参
照！

一、目前生产厂家卖东西方式的困扰？

1、厂家的产品到消费者手上时已经通过N层代理商之手，价格也是翻了数倍，而生产厂家具体拿到的盈
利屈指可数

2、许多生产厂家还会在电商路面方式，添加营销推广营销手段，盈利拼单、击杀这些，可是推广工具引
流方法比较有限，早期引流方法，中后期无法积淀客户，引导用户二次复购入而推动服务平台产品的推
广

就以上那些问题， 接下来小编给大家分享一套销售市场最近很火爆的太爱速M商业运营模式，在消费商
个体崛起的新型商业环境下，彻底颠覆传统电商思维方式，打开“交易挣钱、交易自主创业、交易财富
”的共识共享的商业生态圈时期。

二、商业运营模式太爱速M流程和剖析



第一步：代理商跟服务平台买积分兑换或是交易赠予积分兑换，1：1在线充值到积分兑换帐户，代理商
积分兑换再往下属转

第二步：客户跟上级领导选购积分兑换，积分兑换可兑换提货券后，提货券满一定额度务必换取商品取
货（近义积分兑换有封顶），取货之后才能参加活动挣钱（不取货没法参加接单主题活动，近义完成商
品交收，防止服务平台风险性），积分换购提货券时1：1赠予贡献值

第三步：融合秒杀活动限时抢购，指定时间进行限时抢购预定主题活动，预定主题活动必须冻洁一定数
量贡献值做为保证金（冻结金额按每一轮的变现金余额4-5倍左右设置数值，主要用来主力控盘，确保80
%以上贡献值在冻结状态，这可以操纵每日的资金释放出来，完成服务平台资产主力控盘），并且防止
客户接单后失约不支付，假如客户一定时间内不支付将扣减冻洁的贡献值

更多措并举游戏玩法：

三、分析太爱速M核心理念

1、领域模型：生产商重新去分派生产成本与市场零售价中间的利润价差，吸引住VIP，让用户立即挣钱
。得到更好的产品体验，根据商品经济效益产生消费观念，变成忠实顾客持续不断的为企业创造财富（
原本消费者购买商品，通过市场中逐层代理商涨价，最初1000的商品，最后可能卖去5000.而正常的交易
中，顾客没法在每一轮股权溢价环节里边得到权益，而这个商业运营模式改变传统消费理念。让消费者
在每一轮股权溢价环节中可以获得盈利，顾客也是消费商）

2、点到点付款：企业并不能触碰现钱，消费者购买时只付款股权溢价一部分，成本是不需要支付的，例
如成本费1000，每一次增涨6%，第一天抢价格为1060，不需要支付1000成本费，第二天，在1060的前提
下，股权溢价6%，其实就是（1060x6%=63.，加上1060，其实就是1123.6）

3. 买东西积分兑换：通过平台商城系统选购售价商品或根据邀请人转帐得到，买东西积分兑换适合于服
务平台商城系统换取1：1取货劵。

4. 取货劵：根据买东西积分换购得到，换取到取货劵的前提下，可获得服务平台商城系统赠送的1：1分
享值。取货劵是服务平台商城系统取货“唯一凭据“。注：提货券是获取产品的唯一所有权证，当提货
券没达到服务平台规定的取货值时。顾客如果要购买产品，就必须得跟邀请人去购买积分兑换

5. 分享值：根据换取取货劵，服务平台赠予得到。拥有分享值才可以参加预约抢购主题活动，预定之前
需要冻洁分享值（可冻洁，可解除冻结）

四、服务平台怎样避免白给的消费者

随着互联网的高速发展，有很多人借助互联网投机取巧，骗取权益，无论一切方式的服务平台，都是会
拥有这种存有，该如何来避开呢？



1.客户在参与限时抢购产品之前需要提前预约，并冻洁预算定额的分享值，仅有特殊条件才能解除冻结
分享值。

2.客户参与预定主题活动却没抢到产品，需要支付限时抢购商品订单并挑选送货，或付款限时抢购产品
并发布寄卖；

3.买东西积分兑换有限制，到特殊金额后必须要先耗费取货劵兑换商品才能继续参加活动。服务平台配
有优良体制，避免撸羊毛，使服务平台能良好长期稳定发展，维持服务平台卖产品的初衷。

汇总：“交易造成使用价值”的关键经营管理理念，切合我国“业态创新，创新模式推动新式交易”、
“实现共同富裕”，任何一个方式全是商业服务推广工具，真正意义上的结论都在于股票操盘手和运营
人，是不是用方式去进行商城系统融合引流方法卖东西，市场中，商业运营模式更新换代是很快的，任
何一个方式的发生都会刮起销售市场，因为某些商业运营模式被心怀不轨的人所环境污染，造成多数人
一看到一看到一些涉及到轻松玩的平台，就一棒子打死，其实我对你说，方式只是一个推广工具，最关
键的是看运营人如何操作，一把刀，用来杀人或是用来削苹果，所导致的结论必然是不一样的，仅有运
营人坚定信念，合规合法科学合理的运营平台，才能够长远的发展趋势。
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