
智能美容仪小程序开发，美肤APP开发

产品名称 智能美容仪小程序开发，美肤APP开发

公司名称 广州微码互联科技有限公司业务部

价格 1000.00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区

联系电话 13480273125 18122468543

产品详情

在颜值即正义的时代，你真的会管理自己的肌肤吗?美容行业逐渐走在智能化路上，企业如何抓住这一机
遇，占据基于美容仪的美肤APP市场呢?开发一款盈利的美肤APP，这是许多美容行业经营者每天都在思
考的问题，特别是以美容仪为产品链的行业。

美容仪的现状

美容仪市场大，需要开拓。据百度指数得知，洗脸神器的百度指数是142，美容仪的百度指数是546。同
时，太平洋女性网发表了相关文章，认为“智能美容仪+美容APP所组成的智能化个人美容护理蓝海市场
的出现必将搅动美容护理行业这池春水，甚至可以期待这或将引来一场不小的美容行业革命”。按道理
来说，美容仪的成交市场应该很好。但是，天猫国际持续热销的美容仪品牌绝大部分是进口美容仪，而
我们本土企业的美容仪寥寥无几。

在家享有美容院的的体验。智能美容仪硬件与美肤APP软件相结合，一方面，消费者可以体验智能美容
仪带来的接近于美容院级别的项目服务;另一方面，在RF射频美容、红蓝光美颜、离子导出导入、超声波
美容等电子美容技术的基础上，通过美容仪器的智能化功能及多维度的传感器，收集用户环境、皮肤等
美容相关数据，然后通过美容APP以及互联网上传到美容服务云平台。

智能美容仪+美肤APP开发是否有必要?

美容仪是脱胎于医学、化学、电学、光学等领域的技术设备。一家美妆行业负责人说，美容仪器行业在
以倍速增长，过去两年，市场增长了7倍。女明星都离不开的黑科技美容仪，作为一位从事互联网行业的
爱美girl，更是心动不已，忍不住想种草。



美肤APP是帮助用户实现科学护肤、购买更多美容仪产品的工具。美容仪的操作虽然便捷，但是对于普
通消费者来说，完全依靠说明书，可能仍然存在看不懂、不会用、不会分析。而“智能美容仪+美容APP
”的产品组合模式，不仅带来更好的使用体验，通过APP又了解到更多护肤知识和经验，还你青春女神
气质。

如何优化美肤APP，增加高频场景入口

美容市场拥有很大的用户群体，如何让这些有需求的人群都吸附到美肤APP用户池呢?以KEEP为例，得知
互联网产品模式就是内容+社区+电商，主要从用户体验、用户粘度去优化美肤APP。

用户体验上，第1是感官体验，其目的是让APP产生一种吸引力，是这种吸引力让用户觉得这个APP可爱
，能够让用户在视觉上受到吸引，爱上这个APP，创造出用户黏度。其二是交互体验，关注以人为本的
用户需求，其提倡的核心原则就是从用户出发，充分考虑用户的使用体验，比如美肤APP的用户群是90
、00后的年轻女性。其三是性能体验，性能慢的时候，用户会遭受到非常痛苦的体验。如一个人参与了
一个游戏，却突然反应卡顿，或者想浏览一个商品页面，发现根本上不去，当反复出现性能问题时，用
户很容易舍弃这个应用。通过规范的代码来提高服务器的稳定，让App更快、更稳、更省。其四是情感
体验，就是用感性带动心理的体验活动，是个体受其周围客观环境的影响所产生的一种神奇的主观感觉
体验，可以是积极的，也可以是消极的，就如戴着3D眼镜看电影的感觉体验。

用户黏性上，第1是提供优质的美肤资讯，站在消费者需求视角，在互联网各媒体渠道推广产品信息，同
时APP内页进行高密度的痛点及热点美肤文传播。其二是短视频美肤教学，抖音、快手、淘宝的短视频
兴起，带动很多C端产品的热销，有利于打造使用场景，如范冰冰为了推销自己的美容仪，以短视频形
式传播护肤视频。其三是在线积分商场或分销，APP里可以有一套免费而完美的积分商场，一边刺激用
户消耗积分，一边引导用户获取积分。其四是打造庞大的用户互动的社区论坛，建立完整的美肤社区，
增加爱美交友，圈子互动，达人咨询，关联微博社交。综上所述，这是以用户为中心的设计。

美肤APP，主要产品模式就是内容+社区+电商，这是未来互联网+所有行业的通用的趋势。通过UGC社
区，用户的粘性高，积累越长时间，价值越大。所以，智能美容仪遇见美肤APP开发，配对成功!
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