
抖音小店开了一段出现的问题要怎么解决？

产品名称 抖音小店开了一段出现的问题要怎么解决？

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
做了一段时间抖音小店经常会遇到的几种情况，结合蕞近事先问我的各种抖音小店问题，给它做一下解答。
首先第 一种，做了一段时间，单也刷了，好评也出了，就是不出单。那么这种情况我们先得检查一下自己抖音小店的店铺体验费有没有出来。如果说没有出来，那么赶紧把这个店铺叠分给搞出来。怎么搞出来？只要出了三十单，把这三十单放而过，第二天就会出店铺抵押。

再去看一下自己补单的鱼塘是否有问题。怎么去看呢？建议还是重新做一遍，换一个鱼塘去刷，或说换一个操作的步骤，从上架到补单再重新做一遍。如果说这样再操作一遍都没有一个流量进来的话，那还是说明你自己要么选品有问题，要么操作有问题。我这边基本操作完一轮。之后多多少少都会有一些自然的访客，至于能不能承担，那得看你的选品还有定价。
第二种情况是小店注册下来了，但是一直纠结先上哪一个品类或者说先上哪一个品，这种情况我建议行动大，一切只有做了才知道哪一方面不行。所以我建议如果实在不知道怎么选品，那么随便找一个品去把它给买了，买完以后往下拉，找到餐饮喜欢，然后你在餐饮喜欢里面去挑，看一下有没有你能搞定的供应链，或者说看一下有没有你想卖的产品，按照他的形式主图去找供应链或者说是直接上架，然后如果有出单的话就去拼多多上去拍，就这么简单去做。

第三种情况是抖音小店注册了，产品上架了，也能出一些零零散散的单，总是提升不了。遇到这种情况，我们先得想一下自己的定位到底是什么？如果说仅仅想做餐饮，喜欢流量，那么每天的单量你只有一个点，就很难维持住。

我建议还是先找到自己的定位，如果说走餐饮喜欢流量，那么你的店铺一定要多，可以后面逐渐的开始多开几个店铺。如果你想定位我是跟达人合作，那么你就需要去一直找达人，把它做成一个池子，等啥时候你的达人足够多了，那么你做任何一个店都会有很多人答应的。不，因为只要你跟他有了基础的性能，而且佣金给的足够高，他还是会跟一些普通的店进行合作的。那么想做付费流量推广就更简单了，自己找到想要直播或者说发视频的号，多学一点抖音电商广告里面的两个推广工具，一个是pc端的叫做巨量宣传，一个是移动端的叫做小店随新推。

这两块我后面也会给大家详细讲总结一下就是。定位要搞清楚，然后再去针对性的操作。蕞后一种情况是很多人问我比较多的，就是帮企业去运营抖音小店到底该怎么做这种模式呢我建议直接走付费推广。

因为企业想要做抖音小店，它肯定不是抱着你长期去摸索的这么一个目的去做的，他肯定想短时期内看到效益。那么这种呢我们走步费推广是蕞直接的。其实还有更主要的两个原因是第一个是产品的成本有优势，第二个是有资金的支持，还有人资源的支持。
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