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产品详情
我们都知道拼多多的支付转化率太低了我们要采取措施，比如刷 单，把转化率提高，那么拼多多支付转化率太高了我们应该怎么降下来?我们应该怎么控制拼多多的支付转化率?

拼多多如果支付转化率太高了是对我们没有好处的，会被平台鉴定有刷单嫌疑，所以我们可以通过控制流量来控制转化率，从而使拼多多支付转化率降下来。

拼多多转化率正常值的判定要看类目，一般在70%左右比较正常，太高的情况下就要及时纠正过来，否则被系统平台查到后，对店铺的权重等方面都会造成影响。

可以尝试一下把宝贝首图设置为GIF动画格式，甚至在搜索页面上GIF格式图片都可以用，包括了直通车的图片，也就是你设置了GIF动画会在搜索页面上显示，图片会动，就容易被买家关注，容易引起点击，如果在一堆一静态图片里有一张会动的图，就会很突出，然后你点击率也随之升高了，这就是控制流量和点击来控制转化率。

每一个店铺都应当有归属于自身的转化率，那麼这一转化率大家为何要去控制，有什么作用。

控制好转化率，店家的店铺能够防止被查出刷 单，还可以提高店铺的权重值及其营销推广的权重值，有利于大家店铺的关键字排名，减少推广的费用，那样一看是否感觉转化率还是一个很重要的物品了。实际店家们应当如何去控制，这一必须视状况而定。

1、当店家店铺的转化率较为低时，大家就必须去适度的提升转化率，自然也就是提升店铺的订单信息总数了，方式坚信大家都十分了解了，那便是刷 单，这一也不详解。

2、当店家店铺的转化率太高时，大家还要控制一下，适度的控制店铺的总流量，方式也是有很多，例如做主题活动，营销推广总流量填补等。

对于一家拼多多店铺来说，转化率是很重要的部分，具体转化率的高低情况，还是要看产品的种类来决定。如果想要增加转化率，采用安全有效的方式，就应该提高产品的质量，同时还要做好店铺的基础工作，更好把产品的优势之处凸显出来。
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