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产品名称 拼多多店铺运营：如何更快速提升ROI？

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
如何快速提升ROI？
提升ROI的方法，具体总结为这4种。
提升转化：这就需要我们前期一定要选好产品，优化好产品的内功和推广框架，也就是前期选词、测图、测人群、测资源位定向，优化点击率，做好店铺标签，方便后期店铺引入精 准流量。引入精准流量之后，就是打消顾客的购买顾虑。所以，产品的卖点一定要深击用户的痛点。
提升利润率：无论是低价走销量，还是高价走利润，蕞终的目的都是为了挣钱，低价可以走销量，但是物流，人工什么的费用会提高，高客单没办法走高销量，但是每单的利润相比来说会比低价高几倍。所以店铺在定价之前要综合考虑，做好产品阶梯式布局。
产品定价的时候重点参考单个点击的UV价值（UV价值=成交额/点击量）。
定价的时候尽量追求高的UV价值，其次我们还应该考虑竞争对手的因素，如果相差不大的价位已经有了一个爆款，数据什么的自己店铺现在肯定比不了，这个时候我们就不应该再上去做炮灰了。
就像拼多多，一开始瞄准的就是底层下沉市场，前期避免了和淘宝、京东的竞争，在他们眼皮子底下，成长到现在的规模。所以我们也是，不管是定价还是产品本身，如果已经有一个爆款了，店铺自身相比较也没有什么其他的优势，就要错开避免与此类商品的同台竞争。
同时我们可以利用多件优惠、满减优惠、返现优惠等方式，吸引用户多下单，或下单多件。其次设置多sku的阶梯价，吸引用户下单价格更高的商品，从而提高UV价值。
降低ppc：要想降低点击单价，前期需要养词养计划，提升宝贝链接的权重，养分的时候，蕞重要的一个数据就是——点击率，其他数据相对差一点也没关系，要知道我们计划的每一个阶段，蕞好有且只有一个目的，要不然很容易抓不住重点，到时候什么都做不好。
精 准流量：精 准人群是每个店铺都想要的流量，而关键词的背后就是人群，所以要想店铺流量精准，一定要选择适合产品的关键词。
"适合"意味着很什么？意味着和产品匹配度高，竞争力度店铺能够接受，能给店铺带来流量和转化，这样词才值得我们去推，去养。前期也不要一上来就怼大词，大词虽然流量多，但是竞争也大，流量广泛，不精 准，就会导致转化上不去。
其次推广之前，计算产品盈亏平衡的绝 对值ROI是多少。
绝 对值ROI=1/毛利率
商品达到了绝 对值，才能实现盈亏平衡。也为后期直通车推广花费做到心里有谱。
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