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产品详情
1）产品优化和布局
这个主要指主图和标题和sku设置。
能用主图（轮播图）说明的问题，就不要用详情，从店铺的大致浏览量综合转化来看，消费者没有太多的耐心阅读完宝贝详情页。所以具体怎么做呢？单纯信奉三个字：差异化。
例如家居产品，别人家都是单一手柄，你可以卖带套的、翻盖的，追求独具一格，让买家乖乖看过来，就这么简单。
标题一定要好好做，提升关键词权重必不可少的渠道，注意宝贝上传之后不要随便换标题，做基础销量的关键词要积攒权重，总是更新的话权重就没了。
产品链接里面，一定要设置低价的sku。随便搜索一个产品，几乎每个链接，都会有一个低价的sku（这里说的低价sku，并非是指低价引流违规）；
目前拼多多的各个类目其实竞争都比较大了，我们新店一昧打价格战不现实，不如在sku的布局上优化，比如多件优惠，总之要给人占便宜的感觉。
2）组合营销
建议大家在优化好产品内功后，尽量给店铺指定一个亏损标准（也就是如果店铺在某个时间点亏损额达到这个临界线，就紧急刹车避免更大的亏损）。
然后开始报名门槛较低的活动。例如零门槛的新 品推 荐，做好相关产品的推荐和店铺的关联营销，优秀的款式完全可以给一个甚至多个款式带来不错的销量。
3）推广引流
关于推广引流相信各个类目的商家都会比较关注拼多多的店铺推广，拼多多是单品爆款模式，要优先把好评率较高、销量较高、点击浏览较高的产品拿去做推广，无论是 ppc 还是转化，效果都非常优异。所以建议大家在做产品推广时，先从这几个维度去做好相关产品的数据分析，不要盲目推产品。
4）客服回复
引流成功后一定要意识到客服回复的重要性。拼多多很多店铺第 一句回复都是机器人问答。客户问什么、客服回答什么。如果商家可以做到跟其他店铺不一样的回答，可以让客户对你的印象分大大提升，促进转化。
5）用户评价大家都知道用户评价可以说事关一个店铺的生死，所以商家要在源头做好把控，你的每一笔订单都要跟用户做好沟通，尽量请求满分评价；
千万不要以为拼多多的用户是只喜欢便宜货，物美价廉的高性价比产品才能爆！
如果出现差评，可以动用身边的熟人关系，以优惠的价格等措施，邀请亲朋好友赶紧做些好评覆盖差评，尽量保证进来的买家看了评价就会拍，达到这个标准。
评价不好，做再多的曝光和引流都是枉然。
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