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产品详情
相信很多人都看到过这两年的一些电商平台数据，好多都是说如今淘宝流量下滑，拼多多已经赶超淘宝，然后一些想入行做电商的人可能就会觉得拼多多这么高流量，那就开一家拼多多吧，我今天就用亲身经历给大家说一下这个平台的区别。

第 一点：开店

淘宝开店的流程略微繁琐一些，需要提交一些资质，拼多多的就相对简单一点点，这一点并没有特别大的区别，就不细说了。

第二点：保证金

淘宝的保证金是根据类目的区别来收取保证金的，我开的是居家日用类的，淘宝的保证金是5000,拼多多的是1000，但是！淘宝的保证金是有多种方式的，zui划算的是第三方保险保证，每个月十几块就搞定了，而拼多多是需要实打实的1000大洋。可能对有些人来说无所谓，1000而已，小钱，交了。但是对有些在家做副业的宝妈来说，这可能就是她短时间的周转资金了
第三点：上架商品
2家基本差不多，没太多好说的
第四点：定价
淘宝的同款产品，价格相差不会太大，基本都有一些利润，拼多多你搜一下，你会发现完全是随心所欲，没有任何参考范围
第五点：引流
除去竞价方式，淘宝的免费流量主要是猜你喜欢，手淘推荐，手淘搜索等等，他的权重计算方式是比较完善的，可能你的销量做的并不是特别好，但是你的综合权重比较高，那么用户搜索时还是会展示你的商品，有成交的概率，拼多多就粗暴很多了，销量为王，如果你是新品，可能前期会有一些流量给到你，但是你没有保持出单的话，不好意思
第六点：竞价
这个综合因素比较多，但是大概情况是淘宝的点击会相对贵一些，拼多多的便宜一点，如果同价位的相同产品，成交成本淘宝的会相对低一些，是不是很神奇？细思极恐
第七点：货款
淘宝的正常货款是签收后15天打款，但是也可以用第三方保证，资金实时到账，就是客户确认收货了，货款就直接结算到支付宝了，拼多多不一样，物流显示签收半个多月了，你去查可能还是显示等待签收结算。这也就算了，货款结算直接提现银行卡，而且你提交了，还得他们先审核，是不是很搞笑？
第八点：退店
淘宝还能看到一些希望，目前没有退店的打算，拼多多去年做了3个月，2个月前就申请退店了，目前还在等待公示，（公示时间为30天）联系客户询问原因，不管你说什么，就一句话，请耐心等待，呵呵
大家都在说淘宝不行了，淘宝黑，但是平心而论，淘宝对商家的管控做的还是很好的，基本都是一分钱一分货，zui多就是买到了残次品，退款就好了，一般发起维权，客户还是偏向客户多一些的，拼多多呢？来者不拒，老是能看到拼多多花几毛钱几分钱砍到了品牌商品，到手了发现连商品都不是，更不用说品牌了，退货？想屁吃呢？可能这就是为什么某些商家更喜欢拼多多的理由了。
虽然我也是商家，但是我不觉得淘宝偏向客户的做法不对，起码维持了市场，让客户愿意相信淘宝，只要我坚持下去，总会有饭吃
zui后说下我的个人看法，拼多多现在的所谓流量比淘宝高，无外乎就是一部分靠砸钱一部分靠骗，传销手段一样的砍一刀确实让他体量大涨，但是在市场无人管理的情况下，老实开店的商家会越来越少，客户上当的人越来越多，信任度越来越低，真实商家如何存活？
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