
美食代购，年入100万

产品名称 美食代购，年入100万

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

编辑导语：有需求就会有生意，如今，代买东西也成了一门行业，比如代购化妆品、代购衣服鞋子等，
而美食代购也是其中一种。本篇文章中作者详细分析了美食代购行业是如何赚钱的，感兴趣的小伙伴一
起来看看。

各位村民好，我是村长。

美妆代购、鞋子代购、服饰代购，不知道大家有没有接触过美食代购
？

把生意做好的，一年也能轻松年入百万。

直奔主题，就和大家一起来聊聊，美食代购这个行业。

如果你有资源的，也许看了以后，你也能找到一个新的机会。

一、什么是美食代购？

可能大家对于美食代购的定义还停留在一些热门产品的高价代购上，
比如以前爆火的茶颜悦色、喜茶还有茅台冰淇淋。



但这些都是一阵风，人群窄、品类少，也不长久。

那什么是美食代购呢？

和大家举个例子，比如村长现居杭州，在杭州有山姆超市、盒马、宜
家、鲍师傅，但是在村长的老家，黄山市没有。

再如河南许昌有胖东来，有怼酒。上海有costco，杭州却没有。

但是黄山也有很多有消费能力的客户啊，也有些客户曾经到过杭州吃
过盒马里面一些不错的食品，他们又不能每天或每周来杭州采购。

另外，黄山市区离杭州开车多三小时，许多产品黄山本地的居民上网
又买不到。

所以这就诞生了美食代购的需求，有人想吃山姆超市的烤鸡、蛋糕、
麻食还有一些其他的袋装零食。

二、美食代购是怎么赚钱的

美食代购的生意逻辑是很简单的，就是赚取差价，也可以称之为服务
费。

比如山姆超市的一个烤鸡卖39.8元，那么就加价5元或者10元。

也可以按照总价多少钱，然后收取一定的配送费和服务费。

比如总价是200元，收个15元的配送费，再收20元的服务费之类的。

一般来说，肯定是按照单品进行加价销售对于卖家来说是比较划算的
，快递费另算。

当然为了专门服务一些核心客户，还可以采用会员制度，比如缴纳200



元或者500元的年费，以后都是按照采购价打9折或者9.5折扣。

比如100个会员，一个会员500元，那就是5万，对于小地方的商家来说
，算是一笔不小的收入了。

三、美食代购真的能赚钱吗？

美食代购其实和开店是一个逻辑，就是卖一单，赚一单的利润。

早期来说，对于是否有门面是没有要求的，完全可以自己在家做。

就像许多微商、社群团购一样，没有仓储、店员的成本，属于到货就
做配送。

一开始的成本，就是采购的成本，交通费用、公关费用、还是部分损
耗、售后的费用。

因为配送费是单独收取的，所以这部分不需要支出。

以黄山市为例，杭州往返的成本在500元，邮费、过路费还有吃饭、停
车等等。

如果是后期打算开店的话，那么每天就会涉及到店租、人工相关的成
本。

村长认识一个做美食代购的朋友，每天订单在两三百单，营业额在3-5
万，平均下来每单利润在30左右。

一开始，每天下午到杭州，第二天一早采购，上午返回黄山进行配送
，保证了产品的新鲜程度。

后来业务成熟了以后，一个人常驻杭州做采购，然后发货拉拉或者相
关的拼车送回黄山。



四、美食代购需要注意什么？

美食代购听起来好像很简单，就是把山姆等超市、美食品牌店铺的产
品买了运回本地卖就行了，其实有很多细节是需要注意的。

1. 货源

都知道山姆一是限制会员才有资格买，二是一些产品都是限购的。

所以对于热门的产品，如何保证自己能够买到，是需要有一些人脉关
系的。

尤其是做团购的时候，要买50只、100只烧鸡的时候，怎么办？

2. 客户

你在本地怎么找客户？

一般愿意尝鲜且愿意支付加价的用户，在收入、认知上都还算不错。

那这样的客户一般的职业、所住的小区等都有比较的画像，那你怎么
找到这群人呢？

比如我之前说过小红帽社群专门做国际学校的学生家长，一年也能卖
几个亿。

那你如何打入本地的客户朋友圈就很重要了，我认识的朋友，自己很
时尚漂亮，一开始就是靠自己身边姐妹团购开始做起来的。

3. 选品

一个超市那么多的产品，而且还有很多产品在线上渠道也能购买到，



所以你的选品能力就很关键。

一是别人在线上买不到的产品，在你这里可以买到尝鲜。

二是你要从可售卖的产品中，找到大家愿意购买的，既有利润又有复
购的产品。

4. 运输与储存

其实代购类的很多产品都是现做现烤，保质期都是比较短，只有这样
的产品在线上才能不易被买到。

那买的产品既有蛋糕，又有肉类，还有包装的产品，怎么保证产品的
新鲜呢？

还有毕竟还算是长途运输，短的都有一二百公里的路程，那这个过程
中怎么保证产品不变形呢？

所以一边要考虑货物运输保鲜保形的问题，另一边要考虑到本地后，
怎么做好储存、发货的问题。

5. 服务与售后

前期接收客户订单你打算怎么做？

是用户向你报单还是你在群里面做接龙下单，这期间有客户取消订单
怎么办？

我朋友采用的是小程序购买，然后截止时间下单，同时明确取消等规
则。

除了前期的下单，产品到货后，如果客户不满意，产品有损毁如何做
补偿？



这些也是你需要提前规划好的。

五、美食代购是小众的真实存在

后说一下，美食代购这个项目不是全国通行的，但在一定区域内，的
确是赚钱的。

尤其是距离省会城市比较近，当天可以往返，本地又缺少产品供给的
。

和男生、女生来做无关，和你有没有本地人脉圈，会不会做生意有关
。

许多城市一二百万的人口，家庭富裕的还是很多的，所以消费力是不
容置疑的。

核心是你通过什么活动、哪些渠道，慢慢聚集这些人。

如果你把这个业务做好的，不说年入百万，一年赚个三五十万还是有
很大的机会的。

重要的一点，只要本地的人口、经济保持在一定程度，不存在被品牌
方所取代。

就好比盒马、山姆大概率上不会到黄山开店，如果从他们开店的角度
来说，是不划算的。

而从你个人来说，做各大品牌美食集合的代购，服务一小部分人群来
说，是有赚钱机会的。

我朋友说了，就连711便利店里面的一些产品，都有人会找他们团购
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