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产品详情

一个模式玩了三个月半年后就走不动了，平台吸引不了
新用户，老用户也在不断流失，难以形成用户链？我在电商行业已有7年时间，总
结我个人的经验，一个模式它不可能走一辈子，就如这半年以来的"拼团中奖模式，
基本到目前为止已处在饱和状态。从1.0拼团到4.0拼购时代，从1.0分销到各种个
人，团队，区域分销等奖励模式，它都不断在变。所以用户也喜欢玩新的模式，那
作为操盘者更要思考更多新模式出来，让用户也真正买到好产品，赚到钱。当然做
平台也好，操盘者的起心动念很重要，真正为民，以产品为中心，产品为驱动力，
模式为辅导性，不要走偏了。

那我们如何快速搭建自己的平台呢？

1、战略定位：搞清楚自己的差异在哪？然后深化发掘以构成竞赛优势。

2、要发掘差异化，必先做定位。而定位在于找到品类时机，避开强大对手的头号产品，采取田忌赛马策
略，避免与大的美妆品牌打消耗战，这样可以节约资源资金来投入到其他更重要的地方。

3、选择一个好的营销方式：一个好的营销方式，不仅可以让品牌快速推广起来，还可以在短时间内拥有
一批属于自己的忠诚用户。那我们应该如何去为自己的平台去选择一个适合并且可以快速裂变的营销模
式呢？接下来小编给大家分享一个zui近比较火的营销模式。

太爱速M参与步骤：

1.平台对接团队长/代理，由团队长等有身份特权的会员先向平台充值购买积分-

2.消费者再向自己的团队长手上购买积分

3. 消费者再拿购物积分兑换提货券



4.兑换提货券之后平台在1:1的赠送共享值。

太爱速M用户操作流程：

1.代理跟平台买积分或者消费赠送积分，1：1充值到积分账户，代理积分可往下级转

2.积分可兑换提货券后，提货券满一定金额必须兑换产品提货，提货后才能参与活动赚钱，积分兑换提
货券时1：1赠送贡献值

3.预约活动，预约活动需要冻结一定数量贡献值作为押金，避免用户抢单后爽约不付款

4.结合限时抢购，定点时间进行抢购，抢购时支付增值部分的金额，比如500元的产品，支付轮溢价部分6
0元，不需要支付产品价（平台暂时不收，如果用户后续抢购后需要提货才需要补产品价）

5.产品寄售，寄售时支付4.85%贡献值作为手续费

6.等候第二天平台结算，得到平台结算67元（增长6%），支付4.85%贡献值，净赚1.15%，若需要提货则
需要支付成本价
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