
往约到家软件系统搭建(平台开发，现成源码，APP)

产品名称 往约到家软件系统搭建(平台开发，现成源码，A
PP)

公司名称 正诺科技推广部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路（联系请说明来源）

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

“身体是革命的本钱”！然而现代社会人们好像对这句话是漠视的态
度。该怎样的生活还是怎样生活，自杀式的熬夜码字、坐在办公室都
不运动、或者是通宵蹦迪等不重视自己身体状况的现象比比皆是。就
算是抢救式地补觉和泡养生茶也没有作用，只有以按摩来唤醒僵硬的
躯体，重启这幅病态身子。上门理疗为您提供舒适的按摩项目，让你
在心神疲累的感受到的惬意。

往约到家平台商业价值，往约到家的模式是什么

往约到家是一家从事身体健康管理事业的服务平台，业务有精品足疗
足浴，精油开背，精油SPA，精油养生SPA，芳草精油SPA，古典推拿
理疗;本着“以人为本，用户至上”的服务理念，以用户需求为导向，
为更多人创造健康、便捷的服务，作为健康产业的践行者，不仅要将
徃约到家打造成行业并推向全国;更要为顾客带来满意的服务，舒心的
体验!



互联网+往约到家的优势：

1.市场基础好消费需求大

在中国，养生类健康门店有广泛的市场基础，据统计，全国约有两百
万家推拿理疗店，共有两千多万相关从业人员，对于来说这个市场量
足以容纳多家创司涉足这个领域。

2.消费属性从休闲消费向健康消费转型

在国内，理疗服务从初的中医一脉相承的手段演变为现在的休闲消费
性服务，线下商户业态就是门槛高，消费高，消费时段集中，趋向社
交休闲消费情景。在这样的一个高消费、高门槛的线下理疗服务阻挡
了很多真正有理疗需求的消费者。

往约到家平台区别于传统的点：

1.技师可以选择去做，加入某个系统，由平台提供提供订单给技师由
技师去服务，当然即使是体系也需要技师提供详细的资料和资质证明
确保用户的服务体验。

2.运营方不需要租门店，不需要购买大型设备，基础服务用具由技师
随身携带即可。

3.合伙人模式可以让运营方不需要全头全尾的去宣传推广，建立合理
有效的分销体系可以让每一个合伙人，技师甚至是用户来成为运营方
的手段。



往约到家项目的优势：

一，获客范围广

传统推拿店获客范围仅仅只有周边几公里，且依靠地推宣传，口碑的
积累才能沉淀顾客，保持业绩。

往约到家的获客范围可以覆盖全城，无论顾客在哪里下单，都可以派
遣附近的技师上门服务，而且可以在人群密集的地方全面覆盖广告，
例如电梯里，商场内，广场上等，还可以联合其他商家比如酒店，民
宿，旅馆等，将往约到家小程序推广出去，顾客打开小程序无需下载
，对顾客来说往约到家小程序快捷方便，业绩提高更容易。

二，投入成本低，客单价高

传统推拿店需要租赁门店，聘请技师，光是这些，一年就支出几十万
，投入成本高，而且客单价也不高，客单价太高的话，竞争不过其他
推拿店，就没有顾客，所以利润空间就比较小。

往约到家不需要租赁门店，不需要聘请技师，与技师属于合作关系而
不是雇佣关系，没有门店租赁费用和技师聘请费用，那么一年就可以
省下几十万，而且提供上门推拿的小程序只有那么几个，竞争小，且
属于技师上门服务，客单价可以适当提高，利润空间就打了。

三，发展速度

传统推拿店想要发展分店，占据更多市场，所需要的投资成本和时间



是非常多的，发展比较缓慢。

而往约到家只需要邀请当地技师入驻，就可以开拓更多的市场，发展
相当迅速。

传统推拿店可能经营十年也就开五六家分店。往约到家目前已经开拓
了十几个城市了。

一个获客范围广，投入成本低，客单价高，利润空间大，发展速度快
的往约到家小程序，怎么不算好项目呢？而且往约到家小程序的商业
模式是可复制的，只需要一个上门小程序就能复制往约到家的商业模
式了
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