
分销模式虽好，却不能乱用，常见的误区！

产品名称 分销模式虽好，却不能乱用，常见的误区！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

什么是分销？

分销就是把双刃剑，用好了黄金万两，用偏了牢底坐穿。

而分销的适用范围很广，比如有个开面馆的老张，他做的面条很好吃，有个经常来面馆吃面的小李，他

几乎每周都会来老张的面馆吃面。

突然有一天，老张对小李说：“小李同学我叫老张，是这家面馆的老板，你觉得我家的面条好不好吃呢

？”



小李说好吃啊，我很喜欢。

老张说那么既然好吃，我想和你谈一个合作计划，你愿意跟我合作吗？

小李说，先听听看是怎么样的合作呢？

老张说合作计划是这样的：你既然这么喜欢吃我家的面，那么从今天开始，我正式邀请你成为我老张面

馆的合伙人。合伙人呢有以下几点，你和你以前一样，照例来吃面就可以了，以前你来我这吃面都不打

折，再好吃也没有打过折。现在你成为我的合伙人，你来吃面我给你打七折，如果有朋友问你那里的面

店好吃，你要记得帮我讲一句就好了，“老张的面店最好吃，你报我小李的名字可以打七折，报你名字

来吃面的朋友，每吃一碗我奖励你1元，他们在推荐朋友来吃面，每吃一碗我再奖励你0.5元”。小李说

好，于是下周就介绍了一些朋友来吃面，到了月底。老张对小李说因为你这个月的介绍，本店生意兴隆

，他们一共吃了2000碗面，这是按约定给你的1800元。小李觉得好棒，平时自己只要来吃吃面的，现在

能吃到这么好吃的面，同时还能赚外快，真的很赞！

小李要准备考试了，这个月他很忙，没有时间去帮老张介绍人来面馆了，但是忙里偷闲他还是会来面馆

吃，和大家聊聊天。

有一天老张拉着小李递给他6000块，小李很诧异，坚决不收这钱。这时老张说到，你上次介绍的那些朋

友，他们吃了面后，感觉味道确实不同于其它面馆，从那以后他们经常会来光顾，并且他们也介绍他们



的朋友来吃，我同样也给他们奖励了，这些是你应该得的。当初多亏你介绍我的面馆，才会有现在这么

兴隆的生意啊！小李竟说不出感激的话来，从此之后小李就和老张的面馆长长久久的合作下去。

我们来总结下，老张他这里用的是什么方法让他面馆生意火爆的？

小李成为面馆的合伙人，帮老张介绍客户就是分销。分销系统，就是把线下的模式翻到了线上，借助互

联网的平台传播速度更快，范围更广而已。

很多传统行业的朋友，其实可以充分借鉴分销模式，扩大自己产品的销路与影响力。分销对于商家消费

者都是有好处的，对于商家来说不用再去打广告，直接靠人来分享，就可以让自己的生意越做越好。对

于消费者来说，自己得到实惠的同时，分享还可以有收入，人人都是消费者同时，人人都是创业者，我

们称之为消费商。

通过消费者进行自动裂变，来获取更大的收益，在市场裂变中，点上突破操作方法的科学性，合理性，

可操作性和可复制性决定了点上突破的效率，而效率的高低是能否快速启动时的关键，因而要求点上突

破的操作方法必须符合操作性强、适应面广、简单、易学、易教、易复制的特点。

分销模式虽好，却不能乱用，常见的误区：一是无限分销（三级分销才算合法），二是创立资金盘拉人

头，却无实际产品，这些都是不能做的。
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