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产品详情

2022新发布私域营销关键方式——山东泰山众筹项目卖东西游戏玩法 ,微三云钟小霞

纵览近几年的潮流趋势，不难看出，顾客愈来愈关心“好玩儿”这个点，不论是娱乐休闲的小视频或是
新产品的营销方法，是不是有意思，好不好玩在很多时候都决定着是不是有流量，能否被关注。那样的
大环境还在危害着你的职工！这种时候，明智的公司在内控管理上都立即做出改变，顺应时代这一时尚
潮流，让能够越来越有意思好玩的事情都好玩儿下去。例如公司员工福利这件事情，现在越来越多企业
都订制公司福利app，依靠公司福利app让职工福利搞出更多花式，让褔利更有吸引力。

众筹项目是商城系统运用迅速促进客户自身裂变式的一种营销活动。利用客户主动地进行连接人脉关系
，朋友互帮互助的方式，以更低的门坎参加并完成项目，与此同时完成平台引流与卖货的目地。

众筹项目关键还是以买货为主导，人、货、主题活动为一体推出的特点趣味性服务平台。既可以帮助你
快速地卖货，还能让你在购物的与此同时享受乐趣，赚取零花钱。随着时间慢慢地变化，服务平台的人
流量也会不断的提高。这个时候就需要扩张市场容量，连接一些新的方式或是添加自身主打的商品做营
销推广，让更多的客户为平台的服务、产品品质、游戏玩法褔利得到认可。

方式关键游戏玩法：

用户可根据在平台上架的商品选购自己心仪的商品，服务平台附加赠予同样或是一定比例的买东西币。
买东西币可用来参与每一期主题活动进场管理权限，买东西币可兑换产品或者以现金加购物币的方法换
取。主题活动按满四期返一期的方式来进行，每一期众筹项目的买东西币总数都可以由网站来设置，众
筹项目人数也可以设定为是多少适合，每一期按30%的同增比以增长。

每一期收益30%＝静态数据12%  动态性奖赏13%  服务平台盈利5%，彻底没有任何泡沫塑料。



举例说明：

服务平台设置10人参加众筹项目，每个人较多资金投入1000买东西币,以每一期10000买东西币为例子：

第一期：则便是：10000*30% 10000=13000买东西币（每一期增长30%）

第二期：则便是：13000*30% 13000=16900买东西币（每一期增长30%）

第三期：则便是：16900*30% 16900=21970买东西币（每一期增长30%）

第四期：则便是：21970*30% 21970=28561买东西币（每一期增长30%）

......依此类推，每满四期回到第一期100%买东西币来平均分，还可以另外得到服务平台所设置的客户盈
利12%、销售市场盈利13%、服务平台盈利5%（所得的盈利不能超过服务平台所设置30%）倘若客户A在
平台第一期投入了10000买东西币，那他所得的收益也为：10000买东西币 静态收益10000*12% 动态性盈利
13%（如客户A在后面期限内有强烈推荐客户B进到过程中，就能拿到B的动态收益的13%，如果没有强烈
推荐盈利则归服务平台）

所得的客户盈利12%和市场盈利13%（共享奖赏 5%、管理方法奖 3%、股东所分利润 2%、地区代理
3%）是能够取现到零钱来所使用的，买东西币适合于再次参与下一期主题活动和商品换取应用。

假如在其期限内出现众筹项目不成功的前提下，大家也做了相对的对策。比如：

第50期众筹项目不成功，倒数第47-50期则视作暴仓，则最后第一期退回100%买东西币，倒数第二、三期
、四期退回70%买东西币后进行本资产收益，可获得折扣优惠产品或者30%的积分兑换（标值占比服务平
台能够自定设定）

第50期：退100%买东西币

第49期：退70%买东西币 30%的积分兑换

第48期：退70%买东西币 30%的积分兑换

第47期：退70%买东西币 30%的积分兑换

退还的买东西币和积分兑换，服务平台可按实际比例来调节分派。

汇总：这一众筹项目主题活动主要特征是能够避开现金流风险性、无泡沫塑料、可持续性，众筹项目不
成功退还的买东西币只可用以服务平台，再次参加活动。进而提高用户平台黏性，与此同时，客户营销
推广能领取奖励，做到促进客户不断变化效果，处理产品销量低难题，后半期服务平台可以搭配线下活
动及方式应用，精确遮盖刚性需求客户群体。因此，针对中小企业及初中级创业者来说，平台引流的前
提，选择一个好的方式和好的平台很重要。详尽可留言咨询yc429925编写。

友情提示：文中仅作玩法攻略表明，自己不做任何平台运营，纯对于市场中方式进行分享和异议点剖析
，实际材料联络获得，请深入分析
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