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规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

社区电商平台 广告宣传分销模式如何做？社区电商平台的最大窘境和痛点在哪里？微三云钟小霞

近些年被人们称为社区电商平台的年间，社区电商平台开始进入大众的视线。在集聚群体及迅速裂变式
侧边提高令人震惊，巨大买卖规模身后支撑的是庞大用户数量。但是随着社交媒体电商的发展，社区电
商平台也开始陷入窘境、发生困扰，那样社区电商平台的窘境和痛点在哪里？怎么来处理？

大家平常所熟悉的是京东商城、淘宝网这种大中型网上商城。毕竟在这些平台上，你可以买到一切我想
要的产品。但偏偏有一样东西是不可以购买的，那便是广告宣传。这样的事情一直到“广告宣传电子商
务”方式的发生，才打破这种谈判僵局。

广告宣传电子商务模式是融合了社区电商平台和广告分销模式管理体系，让消费者在购物的同时获得积
分兑换，并且还可以根据收看服务平台所连接的广告任务，让消费者手里的积分兑换转现（得广告宣传
奖赏），最终实现广告商、服务平台和消费者三方双赢效果。

广告宣传补助（每天看三分钟广告宣传）比如：

1. 总计交易并达到200积分兑换贡献值，领到2元广告宣传补助。

2. 总计交易并达到1000积分兑换贡献值，领到10元广告宣传补助。

3. 总计交易并达到2000积分兑换贡献值，领到20元广告宣传补助。

4. 总计交易并达到4000积分兑换贡献值，获得40元广告宣传补助。



但广告宣传电子商务又有别于淘宝网、京东商城。其经济收益更重要的是它本身具备的传播增收使用价
值。而第一要务就是为了吸引住一批广告商添加这个平台。那你又怎么让广告商看到你的使用价值呢?波
士顿大学国际商学院俞雷老师说：“怎么样的分销商有价值呢?表现在三个方面，要不有流量，要不有有
效客户日人气值高，要不可以做供应链整合。”从而使服务平台拥有源源不绝的粉丝,目前我们有一个客
户平台国际市场早已200多万元VIP,如果你赢得了足够多的广告宣传券,这一买卖不知你要不要做,资本与
机会共存,因此你说这个新项目长不长久呢！

第一点，有流量。

互联网社会，流量为王。尤其是对诸多的新媒体来讲，这一点早就是你们达成的的共识。尽管《人民日
报》曾公布曾经说过：“流量为王要不得。”但不可否认的是，如今的社会，流量经济依然占据着举足
轻重的地位。这需要服务平台去与大IP协作。

第二点，需有人气值。

假如说日活跃得话，同业竞争内并没有一家比这个客户平台做的更好了。从它客户日活跃数据来看，在
活跃的1000位顾客中，有990个活跃性值，10个不活跃性。活跃率做到98%。光有粉丝，并没有活跃性值
，那其实经济收益并不是很高，并且也确实是一直把日活跃这一项当作头等大事。

第三点，供应链整合。

简单点来说就是将平时电子商务和广告主的众多阶段融合在一起，大大提升了领域效率。这一点能做到
“并没有中间商赚差价”，扣除新闻媒体总流量提成，商品提成投入市场。仅是这一点，就胜于许多传
统电商企业。以商品和广告来连接总流量顾客，服务平台能够很好地利用了第三点，打造出出了自己的
广告宣传商城系统。

也正因为客户平台在行业中所做出的自主创新，巧妙地应用供应链整合，加上服务平台极为高度重视日
活跃顾客，才使得自己的价值得到反映。同时也让广告宣传电子商务变成了行业内的后来居上。每日盈
利只升不减，秒到账，因为每天这1000人都会看广告做任务。

我们不项目投资 商品不爆利、每个人挣的钱，包含服务平台全是广告主送的提成。因此服务平台能用三
分钟的广告提成来给服务平台吸引住累积粉丝们,共享广告宣传。

每日3min看广告，都能够做就可以自主创业，每个人赚的是广告收益靠劳动收入，服务平台使用的是电
子商务 激励广告的完美融合设计方案，为每一位参加者、顾客、推广者产生的全新感受。

中后期能够连接一些其他的方式去进行互融，使服务平台愈来愈多元化，对于客流量导量干大封控问题
，这时候应用企业开发设计好的超级云app处理这一系列问题，有想法，敢试着，才能是服务平台发展壮
大的根本。因此，相对于中小企业而言，平台引流的前提，选择一个好的方式和好的平台很重要
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