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产品名称 大数据时代如何用z低的成本，获取z多的流量

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司
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产品详情

如今这个时代里，相信每一个人都有属于自己的微信了，就连我楼下
上小学的小朋友都已经有微信了，同时也意味着我们进入了大数据的
时代以流量为主的时代，那么原来我们做线下门店以及传统电商讲的
就是口碑、服务、体验等等，但却需要高傲的成本才能获得自己的客
户，但仅仅只有口碑无法集中每一位用户带来的口碑的价值。

如今每一个人身上都有属于自己的朋友圈、家人圈、同学圈等等，各
种圈子，每一个人也都有属于自己的一串二维码一个专属于每个人的
“链接”，我们就能发现一个人他所能够带来的价值，能够带来真实
的收益，这就是社交电商裂变分销的核心价值观，用低的成本的获客
之道，获得忠心的用户，并且还能让用户主动发起裂变行为。

分享购商业模式，以降低流量来源成本，提升平台复购率的同时，达
到用户主动裂变的目的。

分享购，一款全新创新的商业模式整合流量与资源，同时实现整个生
态布局的应用模式，结合了各大电商平台、商城、礼包、CPS还可以
线下线上结合使用，即可实现“消费+分享”也可以实现“线上消费



，线下服务”的新生态新聚合模式。

那么究竟为什么说此模式能够降低流量来源的成本呢？就是因为该模
式对接了各大主流电商平台，也聚合了各类CPS第三方生活服务体系
，像是平台生活缴费、购物、点外卖等，都对接好，利用平台跳转去
到原购物平台，让他们的用户 直接成为你的用户。

那为什么他们的用户能够成为你的用户呢？去哪里购买商品不是都一
样的吗？当然不同！通过平台跳转购买商品的话，将能够获得非常大
力度的优惠以及佣金奖励，让用户在购物的同时享受优惠并且赚取佣
金，如果是这样的话用户是不是就愿意在你的平台上购买了？反正无
论是通过跳转，该在哪里买东西就在哪里买东西，反正还能有钱拿肯
定开心啊。

该模式可以将其分为两个模块，会员机制以及奖励机制。

会员机制：

采用公排的方式，并且利用五五裂变的机制，当一位用户分享的人进
入平台超过五位的时候，多余的用户会直接滑落到下面的网体，层5
人、第二25人、第三125人，以此类推。以9层为基础算下来总共能达
到250万人左右。试想一下，这些用户每一个都消费的话，能够收获到
多少收益？并且这种机制基本上等于平台帮助用户发展自己的团队。

奖励机制：

自购奖励：只要是通过平台跳转，无论是购买平台商城的自营产品还
是通过CPS跳转到其他平台进行消费购物，都能够从中获得自购奖励
也就是优惠消费，产生粘性。

分享奖励：通过购物所产生的消费，将当笔订单的利润进行分发给他



其他用户。

区域奖励：设置区域代理，将用户与地区划分，以极快的速度就可回
本。

那么假设说你邀请了你的其他朋友进来参与，但你的朋友并未达到提
现条件，就不可以提现，但是随着时间的推移，每一笔奖励流入你朋
友的后台显示当中，看着几百或是几千的收益是不是就想要完成提现
条件将钱拿走了？

提现条件：

一、分享推广五位用户。

二、每一个月在平台消费九笔订单。

这推广五位用户对于某些用户而言非常的简单，但第二点“消费九笔
”可能对于一些用户就比较困难，但不论是通过自购商城还是通过CP
S资源又或是在其他的平台进行消费购物，无论消费多少都算一次消
费，这样是不是就简单了。

直到后面临平台风控，也可以对接聚合型应用超级APP，实现流量巨
量化，对接广告公司直接躺赚公共收益，在后面不仅仅是在线上，更
多还是可以结合线下商家一同使用，全面发挥模式价值实现线上带动
线下。

如需完整方案，可以后台私信小编获取。
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