
抖音直播间怎么投放？需要用到哪些工具和方法？

产品名称 抖音直播间怎么投放？需要用到哪些工具和方法
？

公司名称 温州骐鹿商贸有限公司

价格 .00/来电咨询

规格参数

公司地址 浙江省温州市平阳县山门镇红源路201号

联系电话  19548635715

产品详情

做好一个抖音直播间，需要考虑到很多因素，包括团队、选品、环境、话术，同时还有账号的定位以及

广告的投放等等。在这里要重点说一下抖音直播间怎么投放，以及投放所需要用到的工具和方法。

一、抖音直播间怎么投放

1.先要理解投放的目的，投放指的是通过广告给直播间带来流量。一个没有基础的直播间，可以通过广

告来引流，从而积累更多的粉丝和人气。而一个已经具备一定基础的直播间，也可以通过广告的引流作

用来扩大商业规模，提高销售额。

2.在当前的抖音平台上，广告投放已经不是靠一个人或一个团队就能搞定的。首先需要借助平台的力量

，使用化的投放平台，可以更好地制作广告内容，更好地选择投放目标，还可以有效控制投放预算，并

及时看到投放的效果。

二、直播间投放需要用到哪些工具和方法

1.投放工具

常见的投放工具有抖加和千川，千川是上线只有一年多的平台，不过它在功能上已经能够覆盖抖加的功

能，并且还整合了Feed流，所以是目前主流的工具，也被很多运营团队所采用。



2.数据分析

这是投放过程当中非常重要的方法，在投放前期，就需要通过设置计划组来测试，根据前期跑出的数据

来为今后的投放做出指导。而在投中阶段，越来越多的数据也可以为计划的调整提供参考，逐步压低报

价，逐步提高投放人群的度。

关于抖音直播间怎么投放，以上主要对投放的方法以及工具进行了介绍。抖音投放对性的要求已经越来

越高了，在掌握了基本的操作方法之后，还需要深入理解流量的规律以及目标人群的特点，这样才能给

直播间的商业价值带来更多可能。
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