
“大数据”越来越火，电商行业该如何做

产品名称 “大数据”越来越火，电商行业该如何做

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

未来越来越多人加入电子商务这行业，开起了做电商圈模式，电子商务行业创立至今三十几个年头，如
今已经逐步成为各类型企业营销推广的主要手段。作为企业必备的基础建设部分，一家企业在电商方向
的投入与重视程度，直接决定了企业以后的产出比。

近几年大数据这个概念越来越火，甚至展现出了的作用。对于一部分人来说，虽然总是听到“大数据”
三个字，却不一定明白大数据是什么。简单解释的话，例如说你在任何平台搜索商品后，往往会有同类
别产品推送给你。通过数据抓取个人行为，这就是大数据具体的运用形式之一。

对于电商行业来说，想要在发展中以大数据趋势为依托，势必要联合数据分析、云计算、物联网甚至是
人工智能等多重手段相辅相成，对目标客户进行画像，从而达到产品广告投放、为目标提供定制服务的
目的。

一、建立全渠道平台

对于现代人来说，人们更倾向于选择无限制、实时传递的、personal媒介。这意味着通过熟人传播或者是
KOL传播的方式，能够更好扩大产品的度。更重要的是，专属平台有助于未来数据积累，每一份数据都
是自有客户的真实行为记录。

在如今各种媒介手段都很发达，企业需要加以重视各类自媒体平台。既要有针对性地选择大流量平台，
也不能无视中小流量平台的存在。多管齐下，从而提升自有平台的数据来源，实现定位。

二、改变传统商业模式

搭建自有平台之后，大数据收集工作也就开始了。通过自有平台的原始数据积累，进行有针对性的客户
行为分析，进一步利用所获取的数据进行定向推广。通过层层过滤和筛选，才能够形成对未来商业行为
的强有力的数据支撑。



三、重视内容营销

优质的营销方案，是产品销售成功的步。只有通过商业模式吸引关注度，才是真正

的产生影响力。这些商业模式一定是耳熟能详、却又能够引发共鸣的内容，借助商

业模式提升收益的效果越来越清晰可见，例如当下火的商业模式“链动2+1、全民

拼购、广告电商、众筹卖货、太爱速M、异业联盟”等这些能够快速带动产品的销

量跟关注度提高的商业模式。

而大数据在这一环节的作用，就是汇集目标人群关注的热点、强共鸣性内容等等。通过商业模式等手段
，实现产品方案的打造。

四、关注客户的个性化需求

巨头or小企业都必须要重视客户的个性化需求。人人都觉得自己的需求应当得到满足，更多地是希望电
商平台足够了解自己，推送信息，随时找到想要的东西。而在传统商业层面，自然无法实现。

不过借助大数据进行用户行为的识别与归类，所得出的结果更能够代表个性化需求。也就是说，平台可
以有针对性地进行定向推广，哪怕只是通过邮件询问客户是否有某项需求，也变得更为重要。

作为电商行业信息化的助力武器，大数据协同互联网、人工智能等将进行多重融合，终将推动各个领域
的进一步发展，终实现商业数字化进程。

如需了解更多商业模式详情，请咨询小编
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