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产品详情

在移动互联网时代，人与人之间的交流都依附于社交软件，社交软件的兴起，又催生了社交电商，发展
到，社交电商小程序是目前很多商家转型的重要一点。

“私域流量概念盛行的时代大背景是：电商平台是流量的消耗者而非生产者。当移动互联网红利逐渐消
失，外部流量供给水流变小，公域流量价格水涨船高。这时，平台需要寻找新的水源把流量池搞大，而
卖家方们也选择四处走走，比如去微信做小程序商城。”

微信小程序商城的出现，为无数企业商家和个人提供了新的服务方式，也为新形势下的小程序+电商发
展注入更强的力量。小程序作为微信生态圈里的产品，背后依附着微信庞大的用户流量池，而且微信本

身就是一个社交软件。

“社交”这一属性是小程序生来便有的优势，利用小程序发展社交电商可以说是再适合不过了。

用小程序打造社交电商，有哪些优势？

01成本效益

社交电商小程序搭建迅捷，成本也比较低，上线速度快，更适合当下想要尝试社交电商的商家。

社交电商小程序的功能以及搭建费用，可完全满足中小企业对社交电商功能与预算需求。

02推广环境

社群推广、公众号推广、朋友圈广告、公众号底部广告、小程序广告位等都可以直达小程序。聚合不同
核心小程序和媒体，可以覆盖多元生活场景帮助商家推广，且能基于大数据对用户行为特征动态分析，
形成用户画像，帮助广告商家多维、定位用户。

03裂变营销



微信有一个其他产品无法比拟的优势，那就是有着庞大的用户群体，依托于微信的社交属性，用户可以
进行更多的分享，通过社群、社交的流量来完成交易。

在大型活动时，运营者可以通过分享社交电商小程序的单件商品、活动等，发到用户群中。或通过某种
有趣的活动，吸引人们去分享，达到快速裂变的目的。

04快速转化

小程序的理念为用完即走，我们对于社交电商小程序的定义也应如此。电商平台终需要的是成交率，社
交电商小程序作为电商成交的一个平台，通过活动或其他媒介的方式，对用户进行冲动性刺激性消费的
引导，从而达到快速转换的效果。当用户下次再次想去购买商品时，他能通过微信快速的找到你的“商

店”，无需再次打开其他APP，在微信中可完成二次转化。

目前小程序商城可以说是社交电商的主战场，商家重点要做是通过微信这个大流量池，利用好各种推广
渠道进行流量的深挖和运作，更快地触达用户。

社交电商小程序的成功原因

1、要建立在一个高活跃度的社交化平台之上，所销售的商品和服务要和该平台用户群的需求和兴趣相符
。

2、要策划出有趣味，有可传播点，可激起在相应的社交平台上用户群体共鸣的活动。

3、购物的导引要无缝和潜隐的植入在社交活动中，不要太生硬，以引起用户的反感。

4、社交活动流程和激励机制的设计要简单，可量化，用系统来完成以保证其可扩性。

为什么微信小程序就是大的社交电商购物平台?

1、微信拥有8.36亿的用户群体，7.89亿月活量。超大的流量入口，有了小程序，总会有用户找到你!

2、1000万个公众号，内容丰富，为社交购物打好了基础。每一个有公众号的企业或商家都有小程序开发
的需求。

3、4亿微信支付用户。每一个微信支付用户都可以直接通过小程序完成购买和支付流程。

微信小程序，拥有强大的用户数据，丰富的公众号内容做基础，支付打通购物通道，微商为社交电商购
物做了先导。优势满满的小程序有优势在社交购物时代赢得先机。

看了以上，你是否了解了社交电商小程序呢，未来是社交电商去取代传统电商，如果你有想法，就赶紧
进行社交电商小程序开发吧！

通过一系列的营销活动，更好地留住客户，实现客户的高质量转化，在这个时代浪潮中拿到属于自己的
红利！
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