
联盟商家数字广告生态系统，让广告营销像发朋友圈一样简单

产品名称 联盟商家数字广告生态系统，让广告营销像发朋
友圈一样简单

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

2020因新冠肺炎疫情各个领域都受到一定程度的危害，而线下的门店遭受的冲击危害特别是在重要，人
流量的缺失，租金增涨，毫无疑问让本就艰难的店面火上浇油。可是户外广告牌却总体发展趋势稳步发
展。其归因于乃是户外广告牌的企业战略转型。

依据户外广告牌科学研究结果显示， 2020年上半年度即便遭受疫情冲击，户外广告牌具体刊例价耗费仍
然提高约3%，与2019年年增长率差不多，总体发展趋势稳步发展。中秋国庆期内，有6.73亿多“走出来
了”，给线下推广场景广告增添了绝佳的提高机会。

数据营销时期，提高已经成了广告商们的一致需求。2021年，做为“总流量价值洼地”的商业微生活，
数据无疑是广告商完成散播与提高不可缺少的方式。

真正生活场景所具备的核心功能不能被取代。做为交易终端设备天然的消费模式，联盟商家数字广告生
态体系凭着高频、强制性接纳、覆盖范围大等优势，变成连接知名品牌与消费者中间间距最少的户外广
告牌。

什么叫联盟商家数字广告生态体系？

这一套操作系统是一套融合了广告屏幕、广告投放平台和异业合作的对于线下实体店开展门店营销、方
案策划、设计方案、落地式为一体的数字广告营销管理系统。

它能够通过线上方便快捷实际操作。门店店家能够随时开展门店营销宣传策划、从而完成引流裂变，让
广告推广像发圈一样简易！减少人力和物料成本。同时还可以根据”共享屏幕“开展广告营销，完成跨
界营销赢利。

线下推广实体门店拥有四个共同的困扰：



成本相对高：门店租金价格昂贵，客流量越高的地区房租也就越高，并且房租还会继续随着时间“1年1
小跌，3年1暴涨”，另加之人力成本、水电工程成本等支出，让门店运营困难重重。

总流量少：原先的流量就已经被电子商务深深吸引很大部分，近几年又受疫情席卷危害，造成到实体店
交易的客户越来越低。

拓客难：以传统营销方法来吸引客户，不但成本费昂贵，还难以做到二次转换，及其裂变式。�

盈利薄：绝大多数线下实体店的盈利来源来源于商品，而有着很多总流量却不知如何运用下去，利润来
源相对性单一，并没有更好地利用好商业圈使用价值。

线下实体店传统营销渠道方式与数字化营销方法比照：

线下实体店传统营销渠道方法：KT板、宣传册、宣传页等原材料；
缺陷：宣传册，KT宝要经常换。成本相对高、时效性短、引流裂变效果差

线下实体店数字化营销方法：广告屏，动态性宣传策划，拆换具体内容方便快捷，低成本，小百货店，
服务项目，餐馆等公司使用普遍。

优势：吸引注意力、内非常容易换、可汇聚总流量，向消费者传送全方面的商品信息、优惠促销等。

那样的话“显示屏”既成“转现通道”

有显示屏的地方就有信息内容；

有信息内容的地方就有总流量；

有流量的地方就能转现。

让线下实体店解决现阶段的窘境，激起商圈的流量价值

【微三云�联盟商家数字广告生态体系】是一套融合了广告屏幕、广告投放平台和异业合作的对于线下
实体店开展门店营销、方案策划、设计方案、落地式为一体的数字广告营销管理系统。

通过线上方便快捷操作，让商家能够随时开展门店营销宣传策划、完成引流裂变，让广告推广像发圈一
样简易！减少人力和物料成本。同时还可以根据”共享屏幕“开展广告营销，完成跨界营销赢利。

联盟商家数字广告生态体系优点：

广告营销在系统显示的可推广的店铺中，再通过推广间距、领域等条件，挑选最适合的店家开展广告营
销，并支付推广费用。

异业合作广告宣传用以推广同盟商业圈内其他门店的广告内容，完成跨界营销引流方法，并且还能防止
放同行业竞争广告宣传。

同盟商业圈汇聚线下推广实体门店，方便快捷顾客一站式检索、买东西、付款，同时提供店面多种多样
营销玩法。



老用户扫二维码某店铺广告机里的二维码，就可以与该店面关联关系，变成该店铺的“总流量财产。

顾客根据扫二维码屏幕广告上的二维码可以领取店铺的优惠促销。比如店面A的关联锁住的消费者，到B
店面消费后，A店面会获得B的推荐分为。

异业联盟强烈推荐分为被店面A的关联锁住的消费者，吸粉到店面B（或其他店面）消费后，A可获得B的
推荐分为。

店面A活动主题播放视频店面A自已的活动主题，根据丰富多样的素材网，可随时导出高品质具体内容，
节省成本。

自购：门店营销刚性需求

裂变式：总流量汇聚裂变式

升值：跨界营销引流方法分销商

异业联盟强烈推荐分为：被店面A的关联锁住的消费者，吸粉到店面B（或其他店面）消费后，A可获得B
的推荐分为。

扫二维码领到主题活动：顾客根据扫二维码屏幕广告上的二维码领到店铺的优惠促销。

新顾客锁住店面：老用户扫二维码某店铺广告机里的二维码，就可以与该店面关联关系，变成该店铺的
“总流量财产”

同盟商业圈：汇聚线下推广实体门店，方便快捷顾客一站式检索、买东西、付款，同时提供店面多种多
样营销玩法。

店面A活动主题：播放视频店面A自已的活动主题，根据丰富多样的素材网，可随时导出高品质具体内容
，节省成本。

异业合作广告宣传：用以推广同盟商业圈内其他门店的广告内容，完成跨界营销引流方法，并且还能防
止放同行业竞争广告宣传。

广告宣传云空间：管理方法全部广告投放平台，自动更新各行业的广告素材素材网，让门店营销跟微信
朋友圈一样简易。

广告素材：线下实体店可根据自身所在行业及其活动情况在素材中选择适合的控制模块迅速开展编写推
广。

广告营销：在系统显示的可推广的店铺中，再通过推广间距、领域等条件，挑选最适合的店家开展广告
营销，并支付推广费用。

针对广告宣传商品品牌自身有兴趣，是受众群体关心广告宣传的重要原因。现阶段的主力消费群体喜爱
试着新事物，一旦被广告吸引住，非常容易造成选购不理智，而商业服务微生活广告内容设计与表达形
式是打动受众群体目光的第一步，也是决定商业服务微生活广告营销转换率的关键因素。

从传统户外广告牌到数据户外广告牌，广告营销的每一次改革全是营销推广升阶的号角声。2021年，商



业服务微生活广告宣传将围绕情景、数据、具体内容三大核心内容，发挥其较大使用价值。
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