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产品详情

异业联盟百业皆可使用。不管是品牌营销、还是活动营销都适用！单独操作营销成本巨大，与其他商家
合作既可降低获客成本，还可实现销量增长；不管你在一线城市还是八线小镇都可以通过异业联盟来获
取大量的新客户。

而我通常采用的是策略裂变工具!

如果你是商家，需要运用异业联盟，则需要保持合作的开放心态，资源共享、互利共赢的心态！毕竟，
钱是赚不完的！利用好异业联盟，可以非常有效地利用合作杠杆，低成本大量获取新客户。

当然，合作的前提是商家双方甚至多方都能在此基础上获得好处，也就是赚到钱！

对于我们所认知的联盟，生态就是联盟生态，也就是说，如果我们要做一个联盟卡，然后通过我们的联
盟卡去建立我们的会员。

首先个方式要建立完善的一个会员体系，把这个会员体系给架构起来。如何成为我们平台的会员，以及
说成为平台的会员后可以享受平台的一种什么权益。再者的话就是如何让我们的会员去帮助我们平台去
做裂变，这个也是常谈论的一个问题，如何去分享，那么这时候在这个环节中如何去做一个线上电子卡
，然后通过入口，用户可以去购买，享受到联盟商家内的一个权益和优惠，或者叫免费卡也好，这个都
是由平台去做设定，开通了之后可以去享受我们相对应的一个联盟群以及通过我们的用户所提供的相对
应的优惠。

那么，既然要做裂变的话，就会涉及到平台的一个分佣体系，也就是说在联盟卡的一个会员体系中，你
成为了会员之后，你把会员分享到群里，分享用户成为平台会员，在中间会涉及到现在与平台的基础纷
争体系。基础纷争的体系包括什么呢？比如说销售员，店长还有区代等等。



其次就是优惠手段，简单来说，就是你要想办法去引导用户成为你的会员，那是必不可少的，就需要能
够给到你会员足够的优惠，那么基础的是什么？

1、关联到我们平台的门店去消费所享受相应的折扣，这是基础的，起码成为平台会员之后，他要有这方
面的折扣，用户才会进去开这个会员卡。

2、在开通卡片的时候，平台还会相对应地去赠送一些优惠券，开了卡片之后，如果这个卡片一直不用，
那其实是完完全全是一个没有流动的一个流量，它没有办法转移到你的现实，就像你做一个商城一样，
一个用户，你通过各种活动把他引导到平台，用户之后它不在你平台下单，那么其实就是一个无效的用
户，那么在这个时候的话，优惠券其实就是一个引导用户去到你平台消费的一个非常好的手段，那么我
们可以设置相对的活动，比如说像开直播，开卡之后会赠送你购物币，每个月会享受相对的优惠等等。

商家之间资源共享，提升品牌曝光率，提高在当地的影响力和市场覆盖率。作为联盟商家要让固有资源
实现良好互享从而实现资源大化。谈判员可深入商家厂家观察了解对方的实力和品牌影响力并提供相应
资料。

商家之间会员互通，实现客户群体大化。互通双方的客户群。

异业联盟能解决的问题：

1、联盟卡折扣优惠：

联盟卡优惠共享，使会员权益大化，一卡多用

使会员权利大化，一卡多用

签订协议，在合作商铺陈列指示牌，例如：持xx 商家会员卡享受xx 折扣

2、会员共享：

每家联盟商家的会员资源共享，扩大品牌信息量，由活动方提供活动信息，由

联盟商家发给自己的会员，帮忙宣传。

联盟商家的会员资源共享，扩大品牌信息量，扩大受众人群

3、活动联盟：

双方自行进行洽谈活动商家应主动与其联盟商家进行联系，邀约共参加活动、会员日活动联盟
，会员俱乐部活动联盟 ，单店促销活动联盟。

联盟商家的折扣，一个是优惠券，一个是积分，还有赠送的购物币，联盟卡整体的应用场景，个方式，
我们现在所从类似于设想美团这种类型的一个本地送货服务平台，做一个平台的回民卡去使用，那么第
二个产品的话就是做一些产品票务的，做旅游的，这种类型的话就是一个行业的联盟平台，它就可以作
为它具备行业属性的一些卡，一些组织卡，一些人叫权益卡。



Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

